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O resultado positivo apresentado pela balança comercial bra-
sileira na segunda semana de janeiro, quando registrou superávit de 
US$ 621 milhões, acendeu uma luz no fim do túnel do comércio exte-
rior e da logística no país. Os índices, caso mantenham a média, podem 
movimentar a economia e toda a cadeia produtiva. Quem aposta em 
um cenário positivo, por exemplo, são os organizadores da  Intermodal 
South America, principal encontro do setor de transportes de cargas, 
logística e comércio exterior das Américas, que acontece nos dias 5, 6 
e 7 de abril, no Transamerica Expo Center, em São Paulo e reunirá mais 
de 600 marcas nacionais e internacionais, de 25 países. Nesta edição, a 
Painel Logístico traz alguns detalhes do evento. 

Merece atenção, também, a implantação do sistema WMS da Al-
cis na Elemar Logística, como parte da estratégia de expansão dos negó-
cios da empresa na área de armazém geral. “Entre os critérios para esco-
lha, além de ter uma plataforma que permitisse a interface com diferentes 
ERPs, também está o reconhecimento de mercado. Quando observamos 
que grandes operadores já utilizavam esse sistema, optamos por não tentar 
reinventar a roda. Estrategicamente, iniciamos com um sistema um pouco 
mais simples e, gradualmente, fomos migrando para um programa mais 
sofisticado”, destaca o Diretor Geral da Elemar, Cesar Moitavan Concone.

Outra matéria de destaque desta edição aborda a inaugura-
ção do Centro de Distribuição da Samavi Distribuição e Transporte em 
Santa Maria da Vitória, na Bahia, projeto que tem o objetivo de otimizar 
a gestão logística dos produtos de gênero alimentício, higiene e beleza. 
Parceira da marca no projeto, a Bertolini Sistemas de Armazenagem ins-
talou, em um espaço de 3.500 m², um sistema do tipo Autoportante com 
capacidade para 3.346 posições porta pallets. “Centralizar a operação era 
uma necessidade da Samavi, pois estávamos armazenando produtos em 
sete depósitos distintos. O Autoportante da Bertolini garantiu inúmeros 
benefícios para a empresa, principalmente o melhor gerenciamento e or-
ganização”, explica Alan Sampaio, gerente de logística da empresa.

Boa leitura!!! 
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MKS MarKSell fecha 2015
coM creSciMento de 300% 
naS exportaçõeS 

Itália e países das Américas do Sul e 
Central foram os grandes compradores

A MKS Marksell, empresa pioneira e líder 
de mercado na fabricação de plataformas eleva-
tórias de cargas no Brasil, fechou o ano de 2015 
com um crescimento de 300% nas exportações. 
A internacionalização da marca teve início em 
2014 com a estruturação de uma rede de distri-

Os resultados são reflexo do empenho 
de toda a nossa fábrica e rede de 
distribuidores”
Jorge Franchi, diretor de novos 
negócios da Marksell

“
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buidores no Peru, Equador, Paraguai e Colôm-
bia e no ano passado inaugurou da filial euro-
peia, estabelecida na Itália.   

“Os resultados são reflexo do empenho de 
toda a nossa fábrica e rede de distribuidores. Há 
anos investimos em tecnologia (P&D), capital 
humano e capacitação para assegurar aos nossos 
clientes e colaboradores a melhor qualidade e se-
gurança com nossos equipamentos, tendo obti-
do, inclusive, o reconhecimento do mercado in-
ternacional”, explica o diretor de novos negócios 
da Marksell, Jorge Franchi.

 Hoje, as exportações da empresa represen-
tam 15% das vendas. De acordo com o planeja-
mento estratégico da MKS Marksell, a expectati-
va é que termine 2016 em 30%.

 Empresa 100% brasileira, certificada pela 
Conformidade Europeia (CE), pelo INMETRO 
e ISO 9001, pioneira e líder em seu segmento há 
32 anos, a MKS Marksell desenvolve, projeta e 
fabrica, com tecnologia própria, equipamentos 
para movimentação de cargas e pessoas, apli-
cados a veículos ou estacionários, com gran-
de ênfase em acionamentos eletro-hidráulicos. 
Com fábricas na Itália e em Itapevi, na Grande 
SP, a companhia possui no Brasil uma estrutura 
de produção flexível instalada em uma área de 
13.000 m² e conta com mais de 50 pontos de as-
sistência técnica e comercialização.  g
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retoMada daS exportaçõeS  e 
inveStiMentoS privadoS iMpulSiona 
Setor logíStico

Para Ricardo Barbosa, gerente da InfraPortos South America, 
a tendência é que cresça a demanda por equipamentos e serviços 
para a operação portuária

O setor portuário brasileiro começou 2016 
com mais de R$ 2 bilhões em concessões para in-
vestimentos privados liberados ainda nos primei-
ros dias do ano, segundo divulgado pela Secretaria 
de Portos (SEP). O aporte, feito por grupos empre-
sariais interessados na construção de terminais de 
uso privado em pontos estratégicos do país, é im-
portante para manter aquecido o setor que ainda 
carece de estrutura para gerar ganhos de eficiência 
e reduzir custos com a importação e exportação. 
Além dos investimentos anunciados em janeiro 
de 2016 a Secretaria dos Portos planeja ainda pu-
blicar outros 21 editais para arrendamentos neste 
primeiro semestre.

 O estado do Maranhão foi o primeiro a re-
ceber a autorização do governo para que a WPR 
São Luís Gestão de Portos e Terminais – do gru-
po WTorre – possa investir R$ 780 milhões na 
construção do quarto Terminal de Uso Privado 
do estado. Além deste, estão previstos outros in-
vestimentos na Bahia e no Espírito Santo. A Bahia 
Terminais investirá R$ 850 milhões na área por-
tuária de Candeias (BA) e a Nutripetro, empresa 
especializada em gestão portuária, comércio ma-
rítimo e soluções logísticas integradas de grande 
porte, R$ 279 milhões em Aracruz (ES). Segundo 
a Secretaria dos Portos, apenas o investimento 
em São Luís incrementará a movimentação de 
cargas em 24 milhões de toneladas, garantindo 
competitividade e ampliando a oferta para escoa-
mento da produção brasileira.

Os setores portuários e de infraestrutura 
logística vêm na contramão da recessão 
que atinge grande parte dos setores 
produtivos. Em 2015 foi o único setor a 
receber repasses de investimentos federais e 
já no início deste ano recebe mais aportes”
Ricardo Barbosa, gerente da InfraPortos 
South America

“
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 Evento do setor Para o executivo, Ricar-
do Barbosa, gerente da InfraPortos South America 
- única feira na América do Sul dedicada à tecno-
logia e equipamentos para armazéns, terminais e 
portos -  os investimentos chegam em boa hora, 
visto que aquecerão a demanda por equipamen-
tos e serviços para a operação portuária, além de 
fomentar a geração de empregos. “Os setores por-
tuários e de infraestrutura logística vêm na contra-
mão da recessão que atinge grande parte dos seto-
res produtivos. Em 2015 foi o único setor a receber 
repasses de investimentos federais e já no início 
deste ano recebe mais aportes”, pontuou.  

Com um leque de expositores que abrange 
a totalidade das operações portuárias, a Infra-
Portos South America 2016 reunirá de 5 a 7 de 
abril em São Paulo mais de 60 empresas do setor, 
para fomentar a realização de negócios e discutir 
a perspectiva da operação portuária frente ao de-
safio do ganho de eficiência operacional. 

Representantes de empresas especializadas 
em intralogística em armazéns, equipamentos 

portuários, soluções em movimentação de cargas 
e em Tecnologia da Informação, sistemas de mo-
nitoramento, segurança e controle, treinamento, 
além de apoio portuário estarão presentes neste 
evento que está indo para a sua terceira edição 
e acontecerá paralelamente a Intermodal South 
America, no Transamérica Expo Center.

 “É perceptível o aumento da procura por 
soluções mais eficientes para a operação portuá-
ria e, assim, a InfraPortos ganha papel estratégico 
para as empresas que atuam neste setor. Este ano 
as principais empresas fornecedoras de equipa-
mentos e serviços para gestão portuária e arma-
zenamento de carga nos Portos brasileiros e, por 
acontecer simultaneamente à Intermodal South 
America, visitantes e expositores beneficiam-se 

Com um leque de expositores que abrange 
a totalidade das operações portuárias, a 
InfraPortos South America 2016 reunirá 
de 5 a 7 de abril em São Paulo mais de 60 
empresas do setor

“
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da sinergia de assuntos e podem encontrar em um 
único local todos os contatos necessários para o 
andamento de seus negócios”, explicou Barbosa.

 Ambiente regulatório Os investimentos 
privados também serão do seminário que acon-
tece durante o evento. Os desafios jurídicos e re-
gulatórios do setor serão discutidos por represen-

tantes do setor e empresários no dia 6 de abril. 
Tópicos como excesso de regulação, constan-

tes mudanças das regras, burocracia, assimetrias, 
sobreposição das entidades públicas, novos termos 
contratuais, modelagem de novas concessões, de-
finição das poligonais e renovação e prorrogações 
antecipadas estarão em pauta durante o encontro. g

A balança comercial brasileira regis-
trou, na segunda semana de janeiro, superá-
vit de US$ 621 milhões, com a soma de US$ 
6,067 bilhões para as exportações e as impor-
tações em US$ 5,596 bilhões, o que gerou um 
saldo positivo de US$ 471 milhões. Esta re-
cuperação impacta diretamente no cenário da 
Intermodal South America, principal encon-
tro do setor de transportes de cargas, logística 
e comércio exterior das Américas, que reúne 
os principais players destes mercados em um 
ambiente propício para fomentar os negócios. 

“O bom desempenho das exportações 
é um estímulo para a competitividade e pro-
picia fôlego para o País em um momento tão 
delicado da economia. As empresas nacionais 
ou internacionais que atuam na logística no 
Brasil demonstram uma perspectiva positiva 
para o desenrolar deste ano. Prova disto é que 
temos na Intermodal South America 2016 
mais de 600 marcas de todas as vertentes do 
transporte de cargas, da logística e do comér-
cio exterior prontas para oferecer soluções 
mais eficientes, mais otimizadas e cada vez 
mais customizadas para atender os embarca-
dores de cargas”, destaca o gerente da Inter-
modal South America, Ricardo Barbosa.   

Barbosa também chama a atenção 
para o efeito da valorização do câmbio na 
indústria nacional. De acordo com ele, a 
desvalorização do Real permite a inserção 
dos produtos brasileiros no mercado inter-
nacional. “A taxa cambial influenciou os 
resultados da balança, favorecendo as ex-
portações e garantindo demanda interna-
cional para a produção local”. A opinião do 
gerente da Intermodal coincide com a aná-

SUPERáVIT DA BALANÇA COMERCIAL 
FAVORECE OS NEGóCIOS 
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lise feita pelo ministro do Desenvolvimen-
to, Indústria e Comércio Exterior (MDIC), 
Armando Monteiro, que declarou recente-
mente que a exportação é o caminho para a 
retomada do crescimento. 

Multimodalidade Na busca pela efici-
ência operacional e redução de custos, as em-
presas investem em soluções logísticas dese-
nhadas à risca para as suas demandas. “Neste 
sentido, a Intermodal South America é o úni-
co evento a congregar todos elos da cadeia 
de distribuição e do transporte, com experts 
da logística capazes de definir a melhor com-
binação de empresas, tecnologias e serviços 
para embarcadores dos mais diferentes seg-
mentos de atuação”, continua Barbosa.  

A 22ª edição da Intermodal South Ame-
rica acontece nos dias 5, 6 e 7 de abril, no Tran-
samerica Expo Center, em São Paulo e reunirá 
mais de 600 marcas nacionais e internacionais, 
de 25 países, representantes das mais diversas 
vertentes da cadeia, como transporte de cargas 
marítimo, rodoviário, aéreo e ferroviário; ter-
minais; portos; agentes de carga; operadores 
logísticos; TI e serviços relacionados ao trans-
porte nacional e internacional de carga. 

De acordo com os organizadores, a pre-
visão é que cerca de 50 mil profissionais das 
áreas de embarque de cargas, transporte; logís-
tica, armazéns,  importação e exportação, ata-
cado, varejo e outras visitem a feira este ano.g
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Continental SC18
Resistente e com vida útil prolongada.
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Alta quilometragem;
Desgaste lento, suave e uniforme;

Alta capacidade de carga, maiores velocidades 
e resistência para longos turnos de operação.

Laterais robustas
Alta durabilidade;

Menor abrasão sob qualquer tipo de 
superfície.

Tecnologia dos talões retangulares
Melhor distribuição de carga e contato 

perfeito com o solo;
Maior conforto, durabilidade e muita 

segurança.
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Deixamos claro com isso que a 
preocupação do governo não é com 
arrecadação, já que o valor mínimo por 
lance é de R$ 1”
Ministro dos Portos, Helder Barbalho

“

leilão de SeiS áreaS portuáriaS 
no pará acontece 31 de Março

Os novos investimentos previstos para serem aportados no estado Pará, 
segundo a Secretaria de Portos, alcançarão um total de R$ 1,766 bilhão

A Secretaria de Portos da Presidência 
da República (SEP) e a Agência Nacional de 
Transportes Aquaviários (Antaq) divulgaram 
os editais dos novos leilões de arrendamento 
de seis áreas para terminais portuários, todas 
no Pará. O certame do dia 31 de março será 
na BM&FBovespa e envolve seis áreas: duas 
em Santarém, uma em Vila do Conde e três em 
Belém, no Terminal de Outeiro. Das seis, ape-
nas uma será um terminal para fertilizantes. 
As demais são destinadas à movimentação e 
ao armazenamento de grãos.

Os novos investimentos previstos para 
serem aportados no Pará alcançarão um total 
de R$ 1,766 bilhão. As obras nos novos termi-
nais chegarão a R$ 1,464 bilhão e o valor do 
arrendamento, a ser pago à Companhia Docas 
do Pará, somará R$ 301,977 milhões. Esse é o 
montante total do que será aportado ao longo 
dos 25 anos de contrato. O arrendatário terá 
o direito de ter o contrato renovado por igual 
período. O valor das outorgas só será conheci-
do no leilão.

“Todos os aperfeiçoamentos feitos forta-
lecem a tese de que teremos pleno sucesso em 
todas as áreas que estão sendo leiloadas”, ex-
plica o ministro Helder Barbalho. E reafirma: 
“Acredito que haverá concorrência”.

Mudanças Algumas mudanças con-
templaram as demandas dos investidores. Os 
novos editais preveem o parcelamento do valor 
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da outorga com o pagamento de 25% na assi-
natura do contrato e os outros 75% em cinco 
parcelas em cinco anos, corrigidas pelo IPCA.

Também houve o aumento do prazo en-
tre a publicação do edital e a apresentação das 
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propostas, que passa a ser de 60 dias, contra 
os 43 dias do leilão anterior. O prazo de ca-
rência para identificação de passivo oculto au-
mentou de 180 para 360 dias.

Além disso, no caso das três áreas de Ou-
teiro, foi dada uma condição especial: se para 
uma das áreas não houver proposta, o vence-
dor de outra das áreas terá a opção de solicitar, 
depois da assinatura do contrato, a extinção 
contratual, de pleno direito. Isso caso julgue 
inviável arcar com os investimentos que se-
riam compartilhados entre os empreendedo-
res das três áreas. Ou ainda requisitar a revi-
são extraordinária do contrato, na hipótese de 
ter interesse em assumir os investimentos que 
seriam repartidos entre os três arrendatários. 
O objetivo é atrair investidores ao reduzir o 
risco do investimento.

“Deixamos claro com isso que a preocu-

pação do governo não é com arrecadação, já 
que o valor mínimo por lance é de R$ 1”, expli-
cou o ministro. “A preocupação do governo é 
que haja novas operações portuárias, porque 
há clara demanda por atividade portuária no 
Brasil. E o Arco Norte é atrativo como canal lo-
gístico para o escoamento da safra”.

Novas áreas Foram definidas as novas 
áreas a irem a leilões de arrendamento por-
tuário. Serão ofertadas seis áreas em Santos, 
São Paulo, e quatro no Pará (2 em Santarém, 1 
em Vila do Conde e 1 em Belém). Depois, mais 
dez áreas, todas no Pará, vão a leilão. A meta é 
realizar os leilões ainda no primeiro semestre 
deste ano. “A nossa meta é anunciar os editais 
antes de 31 de março, quando realizaremos o 
segundo leilão de arrendamento portuário”, 
disse o ministro Helder Barbalho. g
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SAUR NA ShOW 
RURAL COOPAVEL

Apresentar seus equipamentos para aten-
der o recebimento de granéis no setor agríco-
la foi o foco da participação da SAUR na Show 
Rural Coopavel, que aconteceu de 1º a 5 de fe-
vereiro, no Parque de Exposições Coopavel, em 
Cascavel, no Paraná.

No estande da SAUR os visitantes conhe-
ceram os modelos de Plataformas para Descar-
ga de Granéis (veja foto abaixo), Coletores de 
Amostras de Cereais, Desenlonadores de Cami-
nhões, além de outras soluções para otimizar a 
movimentação de diversos outros produtos do 
agronegócio. g

A participação do agronegócio brasileiro 
no comércio mundial saltará de 7,04% para 10% 
até 2018. A meta foi anunciada pela ministra 
Kátia Abreu (Agricultura, Pecuária e Abasteci-
mento). O crescimento das exportações do setor, 
afirmou, será baseado em garantias sanitárias, 
produtividade e conquista de novos mercados.

Para responder por 10% de todo o comér-
cio agrícola no mundo – que em 2014 alcançou 
US$ 1,17 bilhão –, o Brasil continuará investin-
do em negociações comerciais e sanitárias com 
os 22 principais mercados internacionais que, 
juntos, representam 75% da atividade comer-
cial mundial. g

AGRONEGóCIO BRASILEIRO 
VAI RESPONDER POR 10% 
DO COMÉRCIO MUNDIAL
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“Em 2016, contamos com um sutil aumen-
to da produção mundial de veículos de passa-
geiros e comerciais (até seis toneladas de peso 
total) de cerca de 88 para 89 milhões de veículos 
em todo o mundo. Pressupomos um aumento de 
faturamento de cerca de 5 por cento, para cerca 
de 41 bilhões de Euros. Desejamos manter nos-
sa margem de EBIT ajustado bem acima de 10,5 
por cento”, complementou Degenhart.

A Continental apresentará o demonstrati-
vo de resultados em 3 de março de 2016, no âm-
bito de uma nova conferência de imprensa finan-
ceira puramente digital. g

O Grupo Continental pode olhar para trás 
e ver um ano fiscal de 2015 bem-sucedido: com 
um faturamento de cerca de 39,2 bilhões de eu-
ros e uma margem de EBIT ajustado de 11,7 por 
cento, a empresa tecnológica alcançou segura-
mente o objetivo do ano.

“Prosseguimos com nosso crescimento lu-
crativo em 2015 em um ambiente globalmente 
exigente. Para isso, o crescimento dos mercados 
da Europa e dos EUA nos ajudou a compensar a 
quebra do crescimento na China, as duras reces-
sões na Rússia e no Brasil, e acima de tudo, a di-
minuição dos negócios industriais, sobretudo na 
área de matérias-primas. Pudemos, assim, mais 
uma vez contar com o trabalho dedicado dos nos-
sos mais de 208.000 funcionários atuais no mun-
do inteiro”, disse o Presidente do Conselho de Ad-
ministração da Continental, Dr. Elmar Degenhart.

GRUPO CONTINENTAL 
FAz PROJEÇÃO DE 
CRESCIMENTO PARA 2016

Três novas empilhadeiras multidirecionais 
C5000 da Combilift desembarcaram em janeiro 
para incrementar a frota da marca na Madeira-
nit. A empresa oferece diversos produtos e aces-
sórios para as linhas moveleira e construção ci-
vil e conta com diversas unidades nos estados de 
São Paulo, Paraná, Mato Grosso e Minas Gerais.  

Segundo o diretor da Madeiranit, Moacir 
Tadeu Pinto, duas máquinas serão utilizadas na 
unidade de São Jose do Rio Preto (SP), uma loja 
de 6.000m² com conclusão prevista para abril 
de 2016. A outra empilhadeira será direcionada 
para as lojas do Centro-Oeste. 

A Madeiranit adquiriu recentemente qua-
tro lojas em Araçatuba (SP), Cuiabá, Rondonó-

MADEIRANIT AUMENTA 
FROTA DE EMPILhADEIRAS 
COMBILIFT

polis e Sinop no Mato Grosso. Segundo Tadeu, 
“a perspectiva para 2016 é investir nessas lojas 
e organizar a estrutura.” A frota – agora com 12 
empilhadeiras multidirecionais - da Madeiranit é 
utilizada principalmente para o armazenamento 
de MDF comercializado pela empresa, reduzindo 
o custo e aumentando a rentabilidade. g

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br


1 8 painellogistico.com.br

A Paletrans preparou uma linha de trans-
paletes manuais feita em aço inoxidável (Linha 
TMIC). O equipamento tem todas as funções e 
configurações de um transpalete convencional, 
com a diferença de ser fabricado em aço inox. 

Ideais para operação em ambientes agres-
sivos, como indústrias alimentícias, químicas e 
farmacêuticas, esses equipamentos possuem o 
chassi e a alavanca de comando em aço inoxidá-
vel, e o restante dos componentes é fabricado em 
aço carbono zincado.

As rodas são fabricadas em nylon, tendo 
uma roda em cada extremidade do garfo: ofere-
cemos opções de comprimento útil do garfo em 
1.000mm ou 1.150mm. g

PALETRANS APRESENTA LINhA DE TRANSPALETES 
FEITA EM AÇO INOXIDáVEL

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br
http://www.bateriasmaksul.com.br


1 9painellogistico.com.br

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br
http://www.bateriasmaksul.com.br
http://www.drssolucoes.com.br


2 0 painellogistico.com.br

redução de teMpo e cuSto para o 
cliente atravéS de uM planejaMento 
inteligente explica a conSolidação 
da eleMar logíStica

Empresa ampliou áreas de atuação de acordo com a necessidade 
dos clientes. Investimento em inovações na gestão do estoque 
através de sistema WMS é destacado pelos dirigentes com um 
dos diferenciais para o crescimento

Fundada em 1979, na cidade de São Paulo, 
a Elemar Logística, Suporte e Soluções sempre 
primou pela qualidade e organização em suas 
atividades. Por conta disso, a empresa, que 
iniciou suas atividades realizando trabalhos 
de despachos aduaneiros, hoje é considerada 
um operador logístico global. “Todo importa-
dor, após uma série de processos burocráticos 
com o pagamento de frete e impostos, deseja 
receber sua mercadoria o mais rápido possí-
vel. Como nosso serviço de entrega era tercei-
rizado, o recebimento demorava mais do que 
o desejado pelo cliente, daí, surgiu a ideia de 
ampliar nossa atuação para a parte de trans-
porte e distribuição”, conta o CEO e fundador 

da empresa, Adilson Vieira de Araújo.
Outro detalhe que incomodava o execu-

tivo era em relação a possíveis irregularidades 
na documentação, o que resultava em multas, 
mais atrasos e, muitas vezes, até mesmo a apre-
ensão da mercadoria. “Para minimizar esse ris-
co, decidi fazer a inspeção da carga antes do 
embarque. Dessa forma, criamos também a 
Elemar Agente de Cargas; nomeamos agentes 
que realizavam a conferência antes do embar-
que e, qualquer divergência que ocorresse, já 
era detectada na saída e corrigida antes que a 
entrega fosse feita”, explica.

Araújo revela que, tempos depois, os 
clientes começaram a solicitar da empresa 
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também o serviço em armazenagem. “Um de 
nossos clientes solicitou auxílio na gestão dos 
materiais. Por conta desta solicitação, decidi-
mos locar o espaço dentro de um armazém já 
existente e passamos a fazer a gestão de todo o 
estoque da empresa”, diz.

Ao expandir os negócios para a área de 
armazém geral, o CEO da Elemar sentiu a ne-
cessidade de implantação de um sistema WMS. 
“Ao manifestarmos esse desejo para a adminis-
tração do armazém que utilizámos na época, 
encontramos muita resistência, pois esse pro-
cesso exige muito investimento e mudança de 
conduta da equipe. Por conta disso, decidimos 
investir na abertura de um espaço próprio, 
onde pudéssemos implantar o melhor siste-
ma WMS e atender às necessidades dos nossos 
clientes de maneira personalizada”.

Alcis Diante deste cenário, e após uma pro-
funda pesquisa de mercado, a Elemar optou pela 
aquisição do WMS Alcis. “Entre os critérios para 
escolha, além de ter uma plataforma que permi-
tisse a interface com diferentes ERPs, também 
está o reconhecimento de mercado. Quando ob-
servamos que grandes operadores já utilizavam 

esse sistema, optamos por não tentar reinventar 
a roda. Estrategicamente, iniciamos com um sis-
tema um pouco mais simples e, gradualmente, 
fomos migrando para um programa mais sofis-
ticado”, define o Diretor Geral da Elemar, Cesar 
Moitavan Concone.

Segundo Concone, o sistema WMS da Al-
cis é baseado em uma plataforma que permite 
realizar interfaces muito mais dinâmicas, sen-
do esse o principal diferencial da ferramenta. 
“Outro detalhe importante é o fato de ela ofe-
recer uma personalização de acordo com o ní-
vel de exigência do cliente”, afirma.

O diretor geral da Elemar também desta-
ca o suporte técnico oferecido. “Tanto de tem-
po quanto de hora, inclusive presencial se for 
o caso, como por exemplo durante o trabalho 
de implantação do sistema para um novo clien-
te. Nestes casos, há sempre a participação di-
reta de alguém da Alcis na operação, que faz a 
análise dos processos do cliente para inserir no 
sistema WMS e verificar se haverá necessidade 
de algum tipo de customização ou se a implan-
tação será dentro do padrão já estabelecido”, 
relata Cesar Concone.

“Procuramos evoluir de acordo com cri-
térios de aprimoramento técnico, mas tam-
bém de acordo com a necessidade específica 

Após uma profunda pesquisa de mercado, a 
Elemar optou pela aquisição do WMS Alcis”“
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É possível manter a qualidade
na movimentação de cargas?
Com as soluções SAUR,
isso é possível!

A SAUR tem as soluções ideais para atender as necessidades  de movimentação
dos mais diferentes segmentos. São equipamentos desenvolvidos de acordo com as necessidades

específicas de cada empresa, reduzindo as avarias e agilizando os processos logísticos.

Posicionador Duplo de Garfos

Garra para Fardos

Garra para Bobinas

de cada cliente. Toda vez que nos é solicitado 
apoio para algum ajuste ou inovação, analisa-
mos profundamente a situação e não medimos 
esforços para solucionar o impasse imposto 
ao cliente”, relata o CEO da Alcis, Luiz Rêgo.

Customização Segundo a diretora comer-
cial da Alcis, Alessandra Di Sicco, a evolução que 

A Elemar possui presença física em 35 
cidades de cinco diferentes países. Também 
está presente em outras 84 nações através 
de uma rede de representantes que dão 
suporte em todo o processo de embarques, 
despacho em aduanas, transporte e 
armazenagem

“

o sistema WMS traz para as empresas que o uti-
lizam está pautada na robustez de dados. “Nosso 
Sistema de Gerenciamento de Depósito é com-

pleto e com qualidade reconhecidamente inter-
nacional. Ele permite, com um baixo esforço de 
configuração, adaptar-se às necessidades con-
cretas de cada depósito, cobrindo sem necessi-
dade de customizações adicionais, cerca de 95% 
das funcionalidades exigidas pelas operações. 
Altamente parametrizável, reduz drasticamen-
te a necessidade de customizações e, através de 
uma única instalação, gerencia vários depósitos, 
físicos ou lógicos, “, explica Alessandra.

Hoje, a Elemar possui presença física em 
35 cidades de cinco diferentes países. Também 
está presente em outras 84 nações através de 
uma rede de representantes que dão supor-
te em todo o processo de embarques, despa-
cho em aduanas, transporte e armazenagem. 
“Quando estamos em trabalho de prospecção, 
o cliente sente essa maturidade e a força da 
infraestrutura que temos, tanto física quanto 
sistêmica”, finaliza Adílson Vieira de Araújo. g
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entraM eM vigor novaS regraS 
para financiaMento de ônibuS e 
caMinhõeS pelo finaMe

Entre as novidades estão a ampliação da participação do BNDES 
no apoio às micro, pequenas e médias empresas e a aquisição 
de bens de capital eficientes

Para as grandes empresas, 
a participação do BNDES no 
financiamento para a aquisição de 
bens de capital aumentará de 50% para 
70% do valor do bem e também a um 
custo de TJLP

“

Já estão em vigor as novas condições 
de financiamento para aquisição de bens de 
capital, ônibus e caminhões por meio do Fi-
name, programa do BNDES (Banco Nacional 
de Desenvolvimento Econômico e Social) 
para financiamento de máquinas e equipa-
mentos. As regras foram anunciadas simul-
taneamente ao fim do PSI (Programa de Sus-
tentação de Investimentos), que vigorou até 
dezembro de 2015.

Para a aquisição de ônibus e caminhões, 
por grandes empresas, o apoio do Banco per-
manecerá em 70% do valor do bem, mas a 
participação da TJLP (Taxa de Juros de Longo 
Prazo) na composição do custo será maior, 
de 70%. Os 30% restantes serão financiados 
com taxas de mercado.  Até então, o financia-
mento era realizado com 50% em TJLP e os 
outros 50% com taxas de mercado.

quenas e médias empresas e à aquisição de 
bens de capital eficientes. O BNDES financia-
rá até 80% do valor do bem, em TJLP (Taxa 
de Juros de Longo Prazo). Antes, o limite de 
participação era de 70%. 

O custo será composto pelo spread bási-
co de 1,5% ao ano, unificado para todos os seg-
mentos e todas as modalidades, acrescido da 
taxa de intermediação financeira de 0,1%, além 
da taxa de risco de crédito cobrada pelo agente 
financeiro para as operações do Finame.

Já para as grandes empresas, a parti-
cipação do BNDES no financiamento para a 
aquisição de bens de capital aumentará de 
50% para 70% do valor do bem e também a 
um custo de TJLP.  Além do spread básico, a 
taxa de intermediação financeira para esse 
segmento será de 0,5% ao ano.

Procaminhoneiro Transportado-
res interessados em renegociar as dívidas de 
financiamentos obtidos pelo Procaminhonei-
ro, programa do BNDES para financiamento 
a caminhoneiros, têm até 30 de junho para 
formalizar a operação. O prazo final era 31 
de dezembro. Mas uma medida provisória 
publicada no Diário Oficial da União dessa 
data ampliou o limite para a renegociação. g

Entre as novidades está a ampliação da 
participação do Banco no apoio às micro, pe-
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Parceria entre Confenar e 
Mercedes-Benz permitirá que 
maior rede de distribuidores 
de bebida do Brasil continue 
mantendo frota sempre 
atualizada

“
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A Confenar – Confederação Nacional 
das Revendas da Ambev e das Empresas de 
Logística da Distribuição anuncia novas ofer-
tas da parceria com a Mercedes-Benz. Os re-
vendedores da maior rede de distribuidores 
de bebida do Brasil poderão adquirir o mode-
lo Sprinter da marca por preços competitivos. 

A parceria inclui, ainda, desconto es-
pecial para a aquisição de 27 modelos dis-
poníveis, entre chassis e furgões, conforme 
configuração de motorização, carroceria, 
volume e tamanho. 

“Para nós da Confenar, é uma honra 
poder fortalecer nossa parceria com a Mer-
cedes-Benz, reconhecida mundialmente por 
sua qualidade e eficiência. Ampliar o leque de 
opções, agora com o modelo Sprinter, numa 
conjuntura de restrições cada vez maiores 
para circulação nos centros urbanos é funda-
mental para a logística das revendas.”, afirma 
Nino Anele, Executivo da área de Negócios e 
Parcerias da Confenar.

Criada em 1924 e reconhecida interna-
cionalmente, a Mercedes-Benz é uma marca 
alemã de automóveis que pertence ao grupo 
Daimler AG, resultado da fusão entre a Benz 

& Cia. e a Daimler. É a mais antiga empre-
sa de automóveis e veículos comerciais da 
Alemanha e do mundo. 

A Confenar possui 120 revendas afi-
liadas e mais de 500 empresários ligados à 
rede. As revendas Ambev associadas à Con-
federação geram 23.000 empregos diretos 
e cerca de 70.000 indiretos, além de prestar 
atendimento a cerca de 1 milhão de pontos 
de venda em todo o País dentro do sistema 
Ambev de distribuição.

Juntas, as Revendas filiadas faturam 
mais de R$ 14 bilhões ao ano e possuem 
uma das maiores frotas do Brasil, com 
8940 veículos. Desses, 4200 são cami-
nhões, sendo 750 caminhões utilizados 
nas operações de puxada (transferência 
de produtos da fábrica para a Revenda), 
2750 caminhões nas operações de entre-
ga, 700 caminhões terceirizados, 2.000 
motos, 2.200 automóveis/utilitários e cer-
ca de 540 empilhadeiras.

A Confenar investe anualmente mais 
de R$ 15 milhões em autopeças, R$ 4 mi-
lhões em uniformes, R$ 30 milhões em se-
guros, R$ 3 milhões em treinamento, entre 
outros. Suas frotas têm consumo anual de 
R$ 210 milhões em óleo diesel (combustível 
e lubrificante) e R$ 12 milhões em pneus. g

CONFENAR ANUNCIA NOVIDADES NA 
PARCERIA COM A MERCEDES-BENz 
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parceria entre jaMef e canal 
verde agiliza proceSSo de 
tranSporte na bahia

A iniciativa é resultado da parceria da empresa com a Secretária da 
Fazenda da Bahia, que tem como objetivo acelerar e otimizar 
o processo de fiscalização

Desde dezembro, os caminhões da Ja-
mef já não param nos postos fiscais ao entrar 
no Estado da Bahia, o que agiliza a entrega de 
encomendas no estado. A novidade é resulta-
do da parceria da Jamef Encomendas Urgen-
tes com o Projeto Canal Verde, da Secretária 
da Fazenda da Bahia (Sefaz –BA), que tem 
como objetivo acelerar e otimizar o proces-
so de fiscalização, acompanhando o fluxo de 
controle de mercadorias em trânsito, possí-
veis devido a nova realidade de documentos 
fiscais eletrônicos.

Na prática, as carretas que antes ti-
nham suas notas retidas nos postos fiscais, 
agora terão transito livre. As pendências 
fiscais serão tratadas de modo eletrônico, o 
que traz mais segurança, agilidade e econo-
mia para as entregas.

“O projeto permite o acompanhamento 
do fluxo de mercadorias dos transportes com 
destino ao estado da Bahia. Os documentos 

fiscais transportados no veículo de carga se-
rão 100% validados pelo Canal Verde, redu-
zindo o tempo de deslocamento e paradas em 
postos fiscais. No percurso São Paulo-Salva-
dor a redução é significativa, conforme resul-
tados obtidos a partir da etapa piloto, iniciada 
no final de 2014”, explica Luiz Fernando Men-
donça, gerente regional Nordeste.

Alinhado com a agilidade já oferecida 
pela Jamef, veículos novos, automáticos e um 
sistema de trocas de motoristas, a parceria 
chega para oferecer ainda mais benefícios 
para os clientes no estado, tal qual diminuir 
o capital com grandes estoques, já que suas 
encomendas estarão disponíveis mais rapida-
mente para o cliente final. g

Na prática, as carretas que antes tinham 
suas notas retidas nos postos fiscais, agora 
terão transito livre.  As pendências fiscais 
serão tratadas de modo eletrônico, o que 
traz mais segurança, agilidade e economia 
para as entregas

“
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fM logiStic é a nova reSponSável 
pelo tranSporte da lg na região 
norte do braSil

A operação acontecerá em formato fracionado (LTL - Less Than Truckload), 
em que os produtos serão coletados na fábrica da LG em Manaus e 
transportados para os centros de distribuição de redes varejistas

A FM Logistic, uma das principais espe-
cialistas em Supply Chain do mundo, come-
mora a conquista de mais um cliente ao seu 
portfólio de transportes. Com atuação exclusi-
va nos Estados do Pará e do Amazonas, a em-
presa irá iniciar a distribuição de produtos da 
LG Electronics, uma empresa inovadora e lí-
der global nas tecnologias de eletrônicos para 
consumo, telefonia móvel e eletrodomésticos. 

A operação acontecerá em formato fra-
cionado (LTL - Less Than Truckload), em que 
os produtos serão coletados na fábrica da LG 
em Manaus e transportados para os centros 
de distribuição de redes varejistas, como su-
permercados, para a revenda ao público final. 

Para o diretor da área de transportes da 
FM Logistic, Luís Martinez, a conquista é um 

marco na trajetória da companhia no Brasil, 
uma vez que essa atividade está no DNA da 
empresa e, também, por seu modelo de trans-
porte multimodal que assegura a qualidade e 
o prazo das entregas em longas distâncias.

“A atuação com a LG trouxe para a FM 
Logistic a possibilidade de iniciar o trabalho 
em outras regiões fora do circuito Sul e Su-
deste, além de colocar em prática nossa mul-
timodalidade para transportar, com o uso de 
balsas fluviais para conduzir os caminhões já 
carregados”, afirma Martinez. 

A FM Logistic também mantém operação 
em Resende (RJ), que atualmente serve 
como entreposto da Zona Franca de 
Manaus e é uma área estratégica

“
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CONDIÇÕES ESPECIAIS PARA MOVIMAT 2015

Niveladora de Doca Embutida
Capacidade 05 a 12 Toneladas
Eletro-HIdráulicas

Rampa Niveladora Rebocável
Capacidade 05 a 12 Toneladas
Manuais e Eletro-HIdráulicas

Niveladora de Doca Avançada
Capacidade 03 a 12 Toneladas
Manuais e Eletro-HIdráulicas

www.ironbrasil.com.brwww.ironbrasil.com.br

Equipamentos Logísticos

Tel.: (24) 2263-2001
Email: vendas@ironbrasil.com.br

Niveladoras de Docas
Rampas Niveladoras Rebocáveis

A atuação com a LG trouxe para a 
FM Logistic a possibilidade de iniciar 
o trabalho em outras regiões fora do 
circuito Sul e Sudeste, além de colocar 
em prática nossa multimodalidade 
para transportar, com o uso de balsas 
fluviais para conduzir os caminhões já 
carregados”, afirma Luís Martinez.

“

O executivo destaca o quanto a região 
é estratégica para o setor de bens de consu-
mo. “O norte do País concentra as principais 
marcas manufatureiras, que possuem incen-
tivos diretos para produzir”, diz. A FM Logis-
tic também mantém operação em Resende 
(RJ), que atualmente serve como entrepos-
to da Zona Franca de Manaus e é uma área 
estratégica, permitindo que mercadorias 
fiquem armazenadas sem recolhimento de 
impostos por até seis meses, o que gera oti-
mização dos custos e aproxima de grandes 
mercados consumidores. 

A LG Electronics opera no Brasil desde 
1996 e comercializa no País um extenso por-
tfólio de produtos, com mais de 350 itens, en-
tre TVs, Áudio e vídeo, equipamentos de infor-
mática, Smartphones, Condicionadores de Ar, 
Linha Branca e Soluções Corporativas.  g
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aSSociação braSileira de autoMação 
apreSenta padrõeS de autoMação gS1 
na feira do eMpreendedor 

Atualmente, 78% do quadro associativo da entidade é formado por 
micro e pequenas empresas, ou seja, 45 mil empresários utilizam os 
padrões GS1 em seus negócios em diferentes setores do mercado

Entre 20 e 23 de fevereiro, a Associa-
ção Brasileira de Automação-GS1 Brasil 
participará da Feira do Empreendedor Se-
brae-SP, em São Paulo. A quinta edição do 
evento na capital do estado está focada em 
empreendedorismo, capacitação e mercado 
para futuros empresários, microempreen-
dedores individuais, empresas de pequeno 
porte e outros interessados. 

No estande da Associação Brasileira de 
Automação-GS1 Brasil, os participantes po-
derão conhecer e se aprofundar sobre os be-
nefícios dos padrões de automação em seus 
negócios. Por tratar de um público predomi-
nantemente empreendedor, a GS1 Brasil dis-
ponibilizará todas as informações necessárias 
para auxiliar aos participantes com a tecnolo-
gia mais adequada ao seu neg&oa cute;cio, de 
maneira que ele possa agregar valor e aumen-
tar a competitividade no mercado com um sis-
tema padronizado, utilizado no mundo todo. 

A Associação Brasileira de Automação-
GS1 Brasil levará para o evento um portfólio 
de soluções que beneficiam os empresários 
de todos os portes com automação e gestão. 
“Explicaremos coo os empreendedores po-
dem atribuir código de barras aos seus pro-
dutos, como a identificação padronizada faci-
lita processos de gestão de estoque e a venda 
para grandes varejistas, uma vez que o código 

padrão é obrigatório por ser uma prática de 
mercado”, afirma Karina Rocha, assessora de 
negócios da entidade. A assessora ressalta 
ainda a importância da padronização na iden-
tificação de produtos e serviços para quem 
pretende exportar.

Haverá no espaço da GS1 Brasil pessoal 
capacitado a atender e associar em tempo real 
os interessados em fazer parte da entidade 
(https://www.gs1br.org/faq/beneficios-em
-associar-se-a-gs1-brasil). 

Os visitantes terão também a oportu-
nidade de esclarecer dúvidas sobre o Cadas-
tro Nacional de Produtos (CNP), ferramenta 
on-line criada pela GS1 Brasil para auxiliar a 
indústria e o varejo no cadastro e gerencia-
mento de informações. O CNP pode ser usado 
por pequenas, médias e grandes empresas de 
qualquer segmento. É um recurso que propor-
ciona boa visibilidade para as empresas que, 
cada vez mais, buscam transparência e segu-
rança aos processos. 

Atualmente, 78% do quadro associativo 
da Associação Brasileira de Automação-GS1 
Brasil é formado por micro e pequenas empre-
sas, ou seja, 45 mil empresários utilizam os pa-
drões GS1 em seus negócios em diferentes seto-
res do mercado. É uma realidade que fortalece 
o trabalho da entidade em disseminar a adoção 
da automação para alavancar o mercado. g
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“ João Carlos de Oliveira será o presidente da 
Associação Brasileira de Automação-GS1 Brasil 
no triênio 2016-18

JOÃO CARLOS DE OLIVEIRA 
RENOVA MANDATO NA 

PRESIDêNCIA
A Associação Brasileira de Automação-GS1 Brasil 

acaba de ter renovado o mandato de três anos de sua 
diretoria e presidência. Como resultado dos avanços e 
inovações promovidas em gestões anteriores, João Car-
los de Oliveira será o presidente no triênio 2016-18, 
tendo como vice-presidentes Carlos Eduardo Severini, 
José Humberto Pires de Araújo, José Roberto Prado,Ma-
ria Eugenia Proença Saldanha, Wanderlei Saraiva Costa 
e Pedro Zidoi Sdoia.

No comando executivo da associação, Virginia 
Vaamonde segue como Chief Executive Officer (CEO), 
apoiada pelos diretores Charles Sampaio, Financeiro; 
Roberto Matsubayashi, Inovação e Tecnologia; e Silve-
raldo Mendes, Processos e Atendimento. O conselho 
fiscal da Associação Brasileira de Automação-GS1 Brasil 
será formado por Eber Almeida Martins, Eliseu Scorsim 
e Sussumu Honda, que terão como suplentes Giampaolo 
Busso, Ivair Kautzmann e Nilson Malta. g
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Método de lifo e fifo aSSeguraM 
qualidade para arMazenageM 
de aliMentoS

Soluções da Bertolini auxiliam no controle de validade de 
produtos e garante facilidade e rapidez nos processos 

A estocagem, manuseio, transporte e ge-
renciamento de produtos alimentícios exigem 
inúmeros cuidados. O principal desafio está 
na garantia da qualidade dos alimentos e sua 
conservação. Ao mesmo tempo em que consu-
midores ou distribuidores exigem qualidade e 
disponibilidade, as empresas buscam a exce-
lência dos serviços aliando preço competitivo e 
diferenciais de mercado. Para evitar perdas de 
alimentos e prejuízos, dois métodos são ideais 
para esse controle: as siglas LIFO (last in, first 
out) e FIFO (first in, first out) garantem ganhos 
reais aos diversos ramos alimentícios.

A partir dessa estratégia, a Bertolini Siste-
mas de Armazenagem oferece soluções que se 
adaptam perfeitamente a essa demanda. Entre 
as opções para o ramo alimentício está o Drive 
In dinâmico: o sistema deslizante por gravidade 
permite o máximo de aproveitamento da área do 
armazém e uma maior rapidez nos processos, ne-
cessitando apenas de áreas de circulação nas zo-
nas de carga e descarga. Para facilitar o controle 
de validade dos produtos o giro é feito pelo siste-
ma FIFO, ou seja, o primeiro produto que entra é 
o primeiro que sai. Os pallets são carregados na 
extremidade superior de pistas inclinadas e desli-
zam pela ação da gravidade, sendo sua aceleração 
controlada por reguladores de velocidade.

Outra solução da Bertolini está no Push 
Back, sistema de acumulação dinâmica muito si-
milar ao Drive In, que permite armazenar pallets 
em profundidade por nível. A estrutura pode pos-
suir pistas de roletes ou com carrinhos, nas quais 
os produtos são apoiados e empurrados pela em-

pilhadeira. Essa solução utiliza o princípio LIFO, 
ou seja, o último pallet a entrar é o primeiro a 
sair. Tem como principais vantagens economia 
de espaço, maior seletividade, rapidez e alta den-
sidade de armazenagem, já que cada nível pode 
armazenar uma referência distinta. A estrutura 
é indicada para produtos de média rotação, pois 
proporciona a mínima perda de altura e um óti-
mo aproveitamento do espaço disponível.

 A eficiência e a qualidade nas operações 
logísticas são atributos que tornam os sistemas 
de armazenagem da Bertolini cada vez mais 
utilizados por grandes empresas nacionais. A 
Transzilli (TZL), distribuidora cearense do ramo 
alimentício e farmacêutico que mantém uma 
parceria de mais dez anos com a marca gaúcha, 
escolheu um projeto para o seu armazém que 
engloba os sistemas Drive in estático, Porta Pal-
lets e Push Back, totalizando 93.300 posições 
pallets de capacidade e proporcionando um me-
lhor gerenciamento dos produtos.

Outro cliente que atestou a qualidade dos 
produtos da Bertolini foi a Vigor. As soluções da 
marca estão presentes no novo centro de dis-
tribuição da empresa, localizado em Embu das 
Artes (SP). Foram escolhidas estruturas do tipo 
Porta-pallet, Drive In Dinâmico e Push Back, 
além de um sistema automatizado e inovador 
no Brasil chamado Radio Shuttle. O projeto, 
instalado em uma área de 17.300 m², levou em 
conta cada necessidade da empresa, permitin-
do uma maior velocidade às operações do ar-
mazém, otimizando o espaço interno e o arma-
zenamento de mais posições por m2. g
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“ Parceira da Samavi no projeto, a 
Bertolini instalou, em um espaço 
de 3.500 m², um sistema do tipo 
Autoportante com capacidade para 
3.346 posições porta pallets.

A estocagem centralizada de produtos 
tem influência direta nas operações logísti-
cas das empresas. Ao reduzir custos de mo-
vimentação, o método aumenta a eficiência 
dos processos permitindo melhor controle 
de estoque e domínio de pedidos e entregas. 
Atenta a todos esses benefícios, a Samavi 
Distribuição e Transporte, de Santa Maria da 
Vitória, na Bahia, inaugurou um Centro de 
Distribuição para otimizar a gestão logística 
dos produtos de gênero alimentício, higiene 
e beleza com os quais trabalha.

Parceira da marca no projeto, a Bertoli-
ni Sistemas de Armazenagem instalou, em um 
espaço de 3.500 m², um sistema do tipo Auto-
portante com capacidade para 3.346 posições 
porta pallets. “Centralizar a operação era uma 
necessidade da Samavi, pois estávamos arma-
zenando produtos em sete depósitos distintos. 
O Autoportante da Bertolini garantiu inúme-

TABELA COMPARATIVA

PORTA PALLET PORTA PALLET COR-
REDOR ESTREITO DRIVE IN DRIVE IN DINÂMICO

GIRO DE PRODUTOS Bom Bom Limitado - LiFo Excelente - FiFo

SELETIVIDADE Bom: 100% Bom: 100% Limitado: 20% - 30% Bom: 100%

OCUPAÇÃO DE áREA 30% 50% 60% 60%

ALTURA MáXIMA 12m 15m 12m 12m

EQUIPAMENTOS 
NECESSáRIOS

1. Empilhadeira 
de contrapeso

2. Retrátil
3. Patolada

1. Empilhadeira Trila-
teral

1. Empilhadeira de 
contrapeso
2. Retrátil

1. Empilhadeira de con-
trapeso

2. Retrátil
3. Patolada

VELOCIDADE DE 
PICKING Média Alta Lenta Alta

APLICAÇÃO 1. Geral
2. Alto giro

1. Centro de distribui-
ção

2. Alto giro
3. Picking

1. Fábricas e distri-
buidores com poucos 

SKu’s
2. Ambientes refrige-

rados

1. Gêneros alimentícios
2. Alto giro

3. Ambientes refrigera-
dos

OBSERVAÇÃO
Pode receber 

diversos tipos de 
acessórios

Reuqer piso ultra 
plano

Excelente para 
grandes quantidades 
de produtos homo-

gêneos

necessita pallets de ma-
deira de boa qualidade

SAMAVI INAUGURA CENTRO DE DISTRIBUIÇÃO 
E OPTA POR SOLUÇÕES DA BERTOLINI

ros benefícios para a empresa, principalmente 
o melhor gerenciamento e organização”, des-
taca Alan Sampaio, gerente de logística. 

 A Bertolini Sistemas de Armazenagem 
possui um portfólio de soluções completas 
para atender aos mais variados segmentos 
de mercado, desenvolvendo sistemas per-
sonalizados de acordo com as necessidades 
de cada cliente. Além disso, as estruturas são 
planejadas, através de uma equipe técnica 
especializada, conforme cada demanda. “A 
Bertolini se destacou ao apresentar um pro-
duto com qualidade, com condições comer-
ciais muitos superiores aos disponíveis no 
mercado”, avalia Sampaio. g
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Wagner leStingi aSSuMe a 
direção da eMpreSa de 
logíStica integrada vajlog

Com 29 anos de experiência no setor, o empresário agora 
comanda a expansão de sua empresa que tem planos para 
atuar no exterior 

Após trilhar um caminho de sucesso e 
ter seu nome reconhecido no segmento de 
logística, o agora empresário Wagner Lestin-
gi acaba de assumir a frente dos negócios da 
VAJLog. A empresa, que foi fundada em 2009 
com o objetivo de atender o mercado consu-
midor do Transporte Rodoviário de Cargas, 
mas focando exclusivamente no setor alimen-
tício, atravessa grandes mudanças nesse ano 
(2015).  Para fortalecer a marca, passou a 
oferecer serviços de transporte para o merca-
do nacional e também internacional, além de 
serviços de armazenagem com movimentação 
de materiais. A nova liderança é parte desse 
processo de reestruturação.

Formado em administração de empre-
sas, o executivo de 45 anos já fez parte da 
equipe de empresas de destaque no cenário 
de logística do país. Iniciou sua carreira como 
gerente comercial na Trans-til. Passou ainda 
pela Fastex, onde ocupou o cargo de diretor, 
além de ter sido gerente de unidades de negó-
cios na IBL Logística e diretor na Viva Express. 

A decisão de se tornar dono do próprio 
negócio foi tomada após planejamento e acon-
teceu impulsionada pelo encontro com Carlos 
Eduardo de Pietro Sousa, atualmente seu só-
cio na VAJLog. “Devido a grande experiência 
adquirida em logística, há mais de dois anos já 
pensava em montar minha própria empresa e, 

foi aí, que encontrei o Carlos Eduardo e ví que 
nossos planos eram similares. Nos unimos e 
com esta parceria resolvemos assumir a dire-
ção da VAJLog”, comenta Lestingi.

O conhecimento de mercado de Wagner 
é fundamental para garantir a qualidade em 
todos os setores da empresa. Juntos, os dois 

“ Devido a grande experiência adquirida 
em logística, há mais de dois anos já 
pensava em montar minha própria 
empresa e, foi aí, que encontrei o 
Carlos Eduardo e ví que nossos planos 
eram similares. Nos unimos e com esta 
parceria resolvemos assumir a direção 
da VAJLog” 
Wagner Lestingi, diretor da VAJLog
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sócios somam mais de 50 anos de experiên-
cia empresarial. Embalados pelo apropriado 
slogan “Dirigidos pela experiência e movidos 
pela inovação”, os empresários imprimem 
conceitos inovadores, mas sem perder a iden-
tidade do negócio. A VAJLog possui flexibili-
dade no atendimento aos clientes, garantindo 
principalmente a personalização dos serviços. 

As metas da empresa para esse ano são 
relevantes. O objetivo é formatar alianças 
operacionais e estratégicas para serviços de 
armazenagem e transporte aéreo, além de es-
truturar bases operacionais em São Paulo, Rio 
de Janeiro e Minas Gerais. Para esse semestre, 
outro plano importante é o início da unidade 
de negócios internacional com foco nos países 
do ConeSul e Mercosul. 

A VAJlog foi fundada em 2009 com o 
objetivo de atender o mercado consumidor 

de Transporte Rodoviário de Cargas, focando 
exclusivamente no setor alimentício. Em abril 
de 2015 a empresa passou por uma reestru-
turação e sob a direção dos executivos Carlos 
Eduardo de Pietro Sousa e Wagner Lestingi 
passou a oferecer serviços de transporte para 
o mercado nacional e também internacional, 
além de serviços de armazenagem com movi-
mentação de materiais. 

Com bases operacionais nos Estados da 
Região Sudeste, a empresa também está pre-
sente nas regiões Sul, Nordeste e Centro Oes-
te. A VAJLog conta com estrutura e frota para 
oferecer ao mercado serviços de transporte de 
carga lotação (FTL) e fracionada (LTL), além 
dos serviços “door delivery”e “door to door”, 
atendendo atualmente aos setores de alimen-
tos, cosmético, higiene pessoal e correlatos, in-
dústria de transformação e bens de consumo. g
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MulhereS e 
o Mercado 
de bebidaS 
braSileiro

A presença de mulheres em cargos de 
liderança é um tema que ganha cada dia mais 
visibilidade e relevância entre gestores de 
organizações. Porém, apesar do aumento na 
ocupação dessas posições, o público feminino 
está longe de manter expressividade dentro 
das companhias e Conselhos de Administração 
pelo Brasil.

Dados do IBGC - Instituto Brasileiro de 
Governança Corporativa revelam que o nú-
mero de mulheres em conselhos é de apenas 
7,7%, enquanto alguns países europeus, como 
Itália e Bélgica, valem-se do uso de cotas para 
manter pelo menos 30% de mulheres nos bo-
ards. Já em cargos de liderança, a estimativa, 
segundo a consultoria Catho, é que 27,8% das 
mulheres no País mantêm seus postos à frente 
das organizações.

O papel social feminino ainda é alvo de 
granes discussões e, obviamente, não é fácil 
conciliar a carreira com os múltiplos papéis que 
a mulher escolhe em sua vida, como o de mãe, 

por exemplo. De fato, temos um longo caminho 
a percorrer, mas já temos importantes transfor-
mações em andamento.

Digo isso com experiência de causa. Como 
a maioria das mulheres, atuo em uma área pre-
dominantemente masculina. Desde dos 14 anos, 
ingressei minha jornada dentro da revenda de 
distribuição de bebidas da minha família.

Para chegar ao comando da empresa, atuei 
em todas as áreas, absorvendo ensinamentos, 
aprendendo as dinâmicas, conhecendo os proto-
colos e o dia a dia em um dos setores mais com-
petitivos e desafiadores do Brasil. Para chegar a 
posição de comando, superei desafios profissio-
nais e, confesso, que nunca tive problemas pelo 
fato de ser mulher e mãe. 

Enxergo a presença da mulher nas empre-
sas como uma necessidade boa e um processo 
em transformação. Mais do que a mudança cul-
tural, as empresas precisam estar abertas para a 
diversidade de sexo para continuarem suas tra-

a r t i g o
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jetórias de sucesso. Sem dúvida, ocupar cargos 
de comando depende de mérito e de muito tra-
balho. Mas, trabalhando nas bases e permitindo 
o ingresso de mulheres, a chance de termos mais 
mulheres no topo das empresas será maior.  

É com orgulho que digo que na Confenar, 
que é a maior rede de distribuição de bebidas 
do Brasil, as mulheres ganharam seu espaço e 
estão presentes em praticamente todos os pos-
tos dessa cadeia, de membros do Conselho até 
a posição de motoristas. 

As mulheres têm se destacado por sua 
eficiência e visão estratégica. Um exemplo dis-
so é a recente pesquisa realizada pela revista 
americana Fortune que aponta resultados bem-
sucedidos do público feminino em cargos de 
comando e gestão como COO (Chief Operating 
Officer). Nessa posição, as executivas assumem 

um papel de liderança absoluta das operações 
da empresa, o que incluí ser o braço direito do 
CEO (presidente) e comandar a área financei-
ra e de Recursos Humanos. A habilidade nesse 
cargo surge de uma característica predominan-
temente feminina, a de ser uma profissional 
multitarefas, capaz de gerenciar várias frentes 
ao mesmo tempo. O interessante é que as em-
presas já começaram a compreendem que essa 
característica pode ajuda-las no crescimento 
do mercado. 

Mais do que compreender isso, as orga-
nizações deveriam dedicar mais esforços para 
apoiar no crescimento da mulher. Sabemos que 
todos somos capazes, independente do sexo! g

Adriana Neves é diretora da Confenar (Con-
federação Nacional das Revendas da Ambev 
e das Empresas de Logística da Distribuição)

a r t i g o
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Venha para 
a Abralog 

fazer a logística 
do Brasil 

A Associação Brasileira de Logística existe para 
abrir às empresas e profissionais do segmento 
oportunidades de negócios. ela foi criada para 
ser canal de acesso a tendências e conteúdos 
logísticos, além, é claro, da defesa dos interesses 
do segmento. 

no nosso dia a dia temos também um olhar 
voltado para as questões nacionais, estamos 
atentos e dispostos a colaborar para a solução 
dos graves problemas de logística e infraestrutura. 

Buscamos de forma permanente inovar, treinar, 
descortinar caminhos, lutar sem descanso pela 
valorização do profissional de logística e do setor. 

Venha, você e sua empresa, se juntar a nós, 
empunhar bandeiras, defender posições, como a 
intransigente defesa do meio ambiente.

Venha contribuir para que o país possa ir e vir de 
forma eficiente, venha participar deste desafio – 
estar no lugar certo, na hora certa.

http://www.abralog.com.br

