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O segmento logístico está pensando no futuro. A instabilida-
de econômica persiste, mas os sinais enviados pelo presidente interino 
deixaram alguns executivos mais otimistas. “O Governo Temer montou 
uma equipe econômica de alto nível e que tem plena capacidade para 
enfrentar os desafios da crise. Porém, a indefinição quanto a perma-
nência atrapalha um pouco o julgamento se as medidas adotadas surti-
rão efeito. No entanto, a sinalização de retomar a produção para repor 
estoques sem pressão inflacionária é uma notícia que esperamos que 
se concretize”, afirma Alcides Braga, presidente da Associação Nacional 
dos Fabricantes de Implementos Rodoviários (ANFIR). 

Braga é um dos entrevistados da reportagem especial sobre 
o setor de implementos rodoviários que está nas páginas desta edi-
ção da Revista Painel Logístico. Outro destaque é a reinauguração da  
planta fabril  da Águia Sistemas em Ponta Grossa, no Paraná. A área 
total do complexo foi ampliada de 18 mil m2 para 25 mil m2 e a capa-
cidade anual de produção chegará a cerca de 60 mil toneladas, em in-
vestimentos que totalizaram cerca de R$ 25 milhões. “Para os clientes, 
os resultados de toda essa mudança serão menor prazo de entrega, 
oferta de novidades tecnológicas em produtos de movimentação de 
materiais, como o conceito de armazenagem dinâmica acionada”, afir-
ma Rogério Scheffer, diretor presidente da Águia Sistemas.

A Painel Logístico traz, ainda, as últimas novidades do mer-
cado e entrevistas exclusivas sobre cenário atual do setor. 

Boa leitura!
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Venha para 
a Abralog 

fazer a logística 
do Brasil 

A Associação Brasileira de Logística existe para 
abrir às empresas e profissionais do segmento 
oportunidades de negócios. ela foi criada para 
ser canal de acesso a tendências e conteúdos 
logísticos, além, é claro, da defesa dos interesses 
do segmento. 

no nosso dia a dia temos também um olhar 
voltado para as questões nacionais, estamos 
atentos e dispostos a colaborar para a solução 
dos graves problemas de logística e infraestrutura. 

Buscamos de forma permanente inovar, treinar, 
descortinar caminhos, lutar sem descanso pela 
valorização do profissional de logística e do setor. 

Venha, você e sua empresa, se juntar a nós, 
empunhar bandeiras, defender posições, como a 
intransigente defesa do meio ambiente.

Venha contribuir para que o país possa ir e vir de 
forma eficiente, venha participar deste desafio – 
estar no lugar certo, na hora certa.

http://www.abralog.com.br
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SETOR DE IMPLEMENTOS RODOVIÁRIOS 
SOFRE COM INSTABILIDADE DA ECONOMIA

Segmento registrou queda, de janeiro a maio, de aproximadamente 
30,64% no total de produtos emplacados. Isso significa a venda 
ao mercado de 26.336 unidades ante 37.968 unidades no mesmo 
período de 2015

A instabilidade econômica está afetan-
do o segmento de implementos rodoviários 
no país. O setor registrou queda, de janeiro 
a maio, de aproximadamente 30,64% no to-
tal de produtos emplacados. Isso significa a 
venda ao mercado de 26.336 unidades ante 
37.968 unidades no mesmo período de 2015. 
“O desempenho ruim da economia tem re-
flexos diretos na atividade. Mais de 60% das 
mercadorias circulam pelo Brasil a bordo de 
algum implemento rodoviário. As nossas ven-
das estão atreladas ao desempenho da eco-

nomia. Se os demais setores não vão bem a 
indústria fabricante do segmento acompanha 
a maré negativa”, afirma Alcides Braga, presi-
dente da Associação Nacional dos Fabricantes 
de Implementos Rodoviários (ANFIR).

Para reverter este quadro, a entidade 
aposta na retomada do crescimento de forma 
sustentável, sem incentivos, mas com apoio 
através da retomada do programa de obras 
de infraestrutura e o aumento da participa-
ção do BNDES nas faixas de financiamento do 
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Finame (Financiamento de Máquinas e Equi-
pamentos), de 80% e 90% para grandes e 
médias, respectivamente. “O Governo Temer 
montou uma equipe econômica de alto nível 
e que tem plena capacidade para enfrentar 
os desafios da crise. Porém, a indefinição 
quanto a permanência atrapalha um pouco o 
julgamento se as medidas adotadas surtirão 
efeito. No entanto, a sinalização de retomar 
a produção para repor estoques sem pressão 
inflacionária é uma notícia que esperamos se 
concretize”, ressalta Braga.

Para Mario Morelli, sócio-diretor da 
MRA Automotive, a queda no mercado de au-
topeças é evidente e isso impacta de forma 
muito clara todas as empresas do setor, in-
dependente do seu porte. “Por outro lado na 
crise surgem oportunidades e nesta em par-
ticular podemos verificar que há crescimento 
do mercado de reposição. No segmento pesa-
do os frotistas e proprietários de veículos de 

carga estão preferindo manter a frota rodando 
do que trocar os modelos”, explica. Com isso, 
destaca, enquanto o segmento OEM (Original 
Equipment Manufacturer) está em queda, as 
vendas ao mercado de reposição têm crescido, 
tornando-se opção para assegurar o fatura-
mento das empresas. 

Reposição Segundo um levanta-
mento do Sindipeças (Sindicato Nacional da 
Indústria de Componentes para Veículos Au-
tomotores), a participação desse segmento no 
total faturado pelas empresas de autopeças 
passou de 14,5%, em 2014, para 17,7% em 
2015 e deve chegar a 18,2% este ano. “Justa-
mente o foco da MRA Automotive nesse início 
de operação onde atuamos como o departa-
mento comercial das empresas AxleTech In-
ternational, GE Lighting/BR Light, HDS Me-
cPar e Sadar”, frisa Morelli. 

http://www.painellogistico.com.br
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Para o sócio-diretor da MRA Automo-
tive, a renovação do acordo automotivo traz 
algum alento, pelo menos no campo das ex-
portações neste início de Governo Temer. “No 
mercado interno o que poderá impactar é a 
volta da confiança do consumidor na econo-
mia brasileira, porque uma vez que as pessoas 
se sintam seguras em seus empregos ou suas 
atividades profissionais elas passam a plane-
jar melhor seus gastos voltando ao consumo. 
Assim, o reaquecimento da economia poderá 
refletir no mercado de veículos comerciais im-

Em função da boa demanda, em 
2016, os fabricantes de equipamentos 
ferroviários estão com um bom nível 
de atividade, mas  o transporte de 
minério está com demanda retraída 
no momento”
Sandro Trentin, diretor de 
Tecnologia e Inovação da Randon 

“

pactando diretamente no setor de autopeças, 
seja  OEM seja aftermarket”.

Sandro Trentin, diretor de Tecnologia e 
Inovação da Randon Implementos e Partici-
pações, também afirma que demanda de mer-
cado por equipamentos para o transporte de 
carga iniciou 2016 em queda, em virtude das 
crises econômica e política. A empresa sofreu 
os impactos desse processo. “Para ajustar a 
capacidade de produção ao nível da deman-
da, foram tomadas algumas iniciativas: para-

Mais de 60% das mercadorias 
circulam pelo Brasil a bordo de 
algum implemento rodoviário. As 
nossas vendas estão atreladas ao 
desempenho da economia”
Alcides Braga, presidente da ANFIR

“

http://www.painellogistico.com.br
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das de linhas, feriados prolongados, ajustes no 
quadro de mão de obra e muitas medidas de 
gestão de custo que atinge todos os níveis hie-
rárquicos”, explica.

Inovação Trentin observa que, 
prevendo um cenário desafiador no biênio 
2015-2016, a Randon aposta na inovação. 
“Apresentamos em maior e menor escala 
inovações em todas as famílias de produtos 
na Fenatran (Salão Internacional do Trans-
porte Rodoviário de Carga) de 2015, que 
têm sido incrementadas a partir de então. 
Entre os principais lançamentos, destaca-
mos a nova graneleira Ecoplate II, o Sider 
Versátil, a Nova família de basculantes, o 
Furgão Ecoplate, entre outros”.

O diretor da Randon observa que os 
negócios relacionados ao modal ferroviário 
foram aquecidos em 2015, principalmente 
devido aos investimentos de algumas conces-
sionárias, especialmente aquelas atreladas 
ao transporte de carga geral. Com isso, a em-
presa teve a maior participação histórica de 
mercado, respondendo por quase metade dos 
vagões entregues no país. “Em função da boa 
demanda, em 2016, os fabricantes de equipa-
mentos ferroviários estão com um bom nível 
de atividade, mas  o transporte de minério está 
com demanda retraída no momento. Se ne-
nhuma medida extraordinária for tomada pelo 
governo em relação à política econômica e de 
concessões,  trabalhamos com um número de 
mercado de 3.300 unidades, o que representa 
uma queda de aproximadamente 30% em re-
lação ao número de 2015 (4.600 unidades)”. g
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ALCIS FIRMA PARCERIA COM EMPRESA 
ESPECIALIZADA EM MONITORAMENTO 
REMOTO DE ESTOQUES A GRANEL

Parceria beneficia clientes de ambas as empresas, 
com soluções logísticas integradas

A NetVMI do Brasil é uma empresa que 
fornece solução em telemetria para Tanques e 
Silos de produtos químicos, petroquímicos e 
gases. Através desta tecnologia, o fornecedor 
consegue fazer entregas automáticas confor-
me a demanda do consumidor, conceito este 
chamado de VMI (Vendor Managed Inven-
tory). Com mais de 15 anos no mercado brasi-
leiro e presença no exterior, a empresa busca 
ampliar a visibilidade da sua marca, junto aos 
maiores grupos multinacionais, tendo uma 
postura proativa de relacionamento e valor 
neste mercado.

É uma solução onde o fornecedor passa a 
ter acesso aos dados de inventário do cliente, fi-
cando responsável por efetuar o ressuprimento 
automático do produto conforme a sua conveni-
ência, demanda de produção ou base contratual.

O sistema NetVMI permite que o for-
necedor enxergue o nível de estoque em seu 
cliente, ao vivo. As medições são realizadas 
eletronicamente e os níveis de estoque e con-
sumo são enviadas pelas redes de celular 3G/
GPRS automaticamente para um Data Center, 
onde as informações são disponibilizadas 24 
horas por dia - 7 dias por semana, pelo portal 
www.netvmi.com ou com a integração das in-
formações no WMS Alcis.

Alarmes de reabastecimento são envia-
dos para o fornecedor via e-mail e SMS, pro-
porcionando agilidade nas entregas e maior 
cuidado com o cliente. Sendo assim, clientes e 
fornecedores contam com os seguintes bene-
fícios: informações precisas e confiáveis, ga-
nho de eficiência, controle total de demanda e 
capacidade de produção antecipada. Permite 

http://www.painellogistico.com.br
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simplificar as etapas de negociação, diminuin-
do o ciclo do pedido, evitando erros gerados 
por falta de comunicação entre as partes e 
principalmente evitando a ruptura do estoque 
de matéria prima no cliente.

plementa a solução ALCIS, deixando-a mais 
abrangente. Assim nossa parceria está cal-
cada na complementaridade de soluções 
mútuas, beneficiando os clientes de ambos”. 
A Alcis é uma empresa fornecedora de sof-
twares para logística. O seu produto princi-
pal, o WMS, controla os estoques do cliente 
dentro de seus depósitos, centros de distri-
buição e almoxarifados.

“Muitos de nossos clientes possuem 
também tanques e silos, e com a parceria 
com a NetVMI, o WMS ALCIS terá uma po-
sição de estoque tanto dos produtos aca-
bados, como também de matérias primas 
líquidas, gasosas, ou seja, de qualquer 
forma em granel” diz Luiz Antonio Rêgo, 
CEO da Alcis. g

O sistema NetVMI permite que o 
fornecedor enxergue o nível de 
estoque em seu cliente, ao vivo

“
A empresa também conta com soluções 

para o monitoramento remoto de temperatura 
e umidade em câmaras frias e monitoramento 
remoto em ETE públicas e privadas (estação 
de tratamento de efluentes).

Para Luiz Fernando, diretor comercial 
da NetVMI, “a ferramenta da NetVMI com-

http://www.painellogistico.com.br
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PANALPINA BRASIL ASSUME 
OPERAÇÃO LOGÍSTICA DA 
ITALIANA DUCATI

Contrato entre filial brasileira de uma das maiores montadoras 
de motocicletas premium do mundo e a operadora logística 
foi oficializado este ano

Ampliando a diversidade em seu portfó-
lio de clientes e se consolidando como uma das 
principais operadoras logísticas em atividade 
no país, a Panalpina Brasil fechou, em março 
desse ano, contrato com a filial nacional de 
uma das maiores montadoras de motocicletas 
premium do mundo, a marca italiana Ducati.

O diretor de marketing e vendas da Pa-
nalpina Brasil, Gustavo Paschoa, explica como 
surgiu a parceria. “Fomos convidados pela pró-
pria Ducati para participar da licitação que ga-
rantiria para a operadora logística selecionada 
a armazenagem das motos da montadora, que 
até então estava a cargo de uma concorrente. 
Baseados em nossa expertise no segmento de 
veículos premium, fomos os escolhidos”.

“Oferecemos uma solução efetiva para as 
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atividades logísticas que a Ducati vinha reali-
zando no Brasil e crucial para o desenvolvimen-
to dos planos de crescimento projetados para o 
mercado nacional”, reforça o diretor nacional 
de logística da companhia, Marcelo Tonet.

A operação consiste na armazenagem das 
motocicletas e de suas respectivas peças de re-
posição no armazém da Panalpina em Cajamar 
(SP), com 20.490 m² de área total, onde 2.000 
m² são dedicados exclusivamente aos produtos 
da marca italiana. A estrutura, onde a compa-
nhia opera desde 2011, também abriga opera-
ções e produtos de outros clientes dos setores 
automotivo, home center, varejo e hidráulico.

Tonet explica ainda como o contrato com 
a Ducati evoluiu em pouco tempo, segundo ele, 
com menos de dois meses de operação a mon-

http://www.painellogistico.com.br
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Operação envolve a armazenagem 
das motocicletas no armazém da 
Panalpina em Cajamar (SP) para a 
distribuição às concessionárias da 
marca em todo o país.

“

tadora percebeu a qualidade dos serviços pres-
tados e ampliou os negócios com a Panalpina. 
“Inicialmente, negociamos a armazenagem e o 
centro de distribuição dos produtos acabados, 
ou seja, as motocicletas prontas. Com menos de 
dois meses de operação, fomos contemplados 
também com o armazenamento de peças de re-
posição, que abastecem todas as concessioná-
rias da marca”, afirma. 

as operações de importação, que atualmente 
são feitas pela própria Ducati. “A Ducati, atu-
almente, importa as motocicletas de maior va-
lor da Itália e mantém em produção nacional 
a maioria dos modelos comercializados em 
regime de CKD (Completely Knocked Down), 
em Manaus (AM).  Todos os modelos vão para 
nosso armazém de Cajamar, para depois se-
rem distribuídos para a rede credenciada da 
marca por todo o país”, alega Paschoa.

De acordo com ele, a conquista de um 
cliente como a Ducati representa a consolida-
ção da Panalpina em um mercado de marcas 
premium, onde a exigência de atendimento 
ao cliente final é exponencialmente maior que 
a média, e os níveis de serviço são, em muitos 
casos, quase que imediatos. “A Panalpina já é 
reconhecidamente uma provedora de serviços 
nesse mercado e hoje atendemos diversas em-
presas desse segmento”, conclui o diretor de 
marketing e vendas da Panalpina Brasil. g

Da mesma forma, a operadora logística 
também é a responsável por toda a parte de 
gestão e de controle de inventário dos produ-
tos da montadora. Por outro lado, segue tra-
balhando para ampliar ainda mais os negócios 
com a empresa, como assumir e coordenar 

http://www.painellogistico.com.br
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O grande desafio da área de logística 
é descobrir e selecionar o melhor 
modal a ser utilizado para cada tipo 
de transporte. O Brasil tem avançado 
muito, mas ainda temos um longo 
caminho para percorrer”
Oliver Resende, gerente de território 
da MKS Marksell

“

OLIVER RESENDE: “O BAIXO NÍVEL DE 
INVESTIMENTOS EM INFRAESTRUTURA 
DETERIOROU A ECONOMIA DO PAÍS”

Para gerente de território da MKS Marksell, Brasil se destaca frente aos 
vizinhos latinos, mas dimensão continental faz os problemas serem 
muito mais impactantes 

Nas últimas duas décadas, o Brasil teve 
que enfrentar uma série de desafios para ga-
rantir os investimentos em infraestrutura 
necessários para um crescimento econômico 
sustentável, principalmente por conta de suas 
dimensões continentais. Ainda assim, o País 
se destaca quando comparado a vizinhos do 
bloco econômico, permitindo que metas na-
cionais sejam comparáveis ao patamar de paí-
ses europeus, EUA e China.

A análise é feita por Oliver Resende, ge-
rente de território da MKS Marksell, empresa 
brasileira líder no segmento de plataformas 
elevatórias de cargas e niveladoras de doca 
com operações em toda América Latina, Amé-
rica Central, África e Europa.

“O baixo nível de investimentos em infra-
estrutura dos últimos 20 anos deteriorou a eco-
nomia do País e incapacitou-o de gerar poupan-
ça para financiar o investimento necessário nos 
anos que seguiram. Isso provocou elevação dos 
custos gerais da economia, com perdas substan-
ciais de competitividade interna e externa cau-
sada por ineficiências na produção e dos servi-
ços de logística/transportes. O governo, ciente 
dessa precariedade, lançou em 2007 o PAC com 
o objetivo de reduzir as deficiências do Brasil em 
quatro áreas principais: saneamento, logística, 
energia e habitação. A economia brasileira e a 
carência do país em infraestrutura logística vêm 

levando o governo brasileiro a priorizar exata-
mente o setor de transportes no PAC”, explica.

Segundo Resende, o problema e o de-
safio para o setor logístico no Brasil estão no 
processo de distribuição, ou seja, no trajeto 
das fábricas até o cliente final. Ele conta que a 
etapa de distribuição deve ser analisada com 
afinco, já que envolve mais do que carregar e 
descarregar mercadorias.
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“Esse processo tem um alto grau de com-
plexidade e é estratégico para a economia de 
um país. O grande desafio da área de logísti-
ca é descobrir e selecionar o melhor modal a 
ser utilizado para cada tipo de transporte. O 
Brasil tem avançado muito, mas ainda temos 
um longo caminho para percorrer”, ressalta o 
gerente da MKS Marksell.

Bloco econômico Na América 
Latina como um todo, a logística não é diferen-
te, podendo ser encontradas inúmeras defici-
ências que elevam os custos de forma substan-
cial e encarecem toda cadeia de distribuição. 
Mesmo assim, uma comparação do Brasil com 
os demais países do bloco indica que o Brasil 
está muito à frente quando se fala no setor e 
em sua cadeia de distribuição.

Para o gerente de território, essa van-
tagem só não fica mais evidente por causa 
do imenso desafio, proporcional à extensão 
territorial, que o Brasil enfrenta. Por ser 
muito maior do que os vizinhos, esse tama-
nho gera problemas muito mais impactantes 
quando comparado com países economica-
mente menores.

“Não é exagero traçar um panorama 
para elevar o Brasil ao mesmo patamar de 
países europeus, EUA e asiáticos como Coreia 
do Sul e China. Temos condições e expertise 
para isso, tanto no mercado interno quanto 
externo. A MKS Marksell, por exemplo, fe-
chou o ano de 2015 com um crescimento de 
300% nas exportações. Hoje, as exportações 
da empresa representam 15% das vendas, 
com expectativa de que terminemos 2016 em 
30%”, finaliza Resende..  g
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ÁGUIA SISTEMAS REINAUGURA 
PLANTA FABRIL TOTALMENTE 
MODERNIZADA COM INVESTIMENTOS 
DE 25 MILHÕES DE REAIS 

Com localização estratégica, elevada automatização das linhas 
produtivas e verticalização da produção, a empresa ampliou 
em 40% a capacidade de produção e oferecerá novidades 
tecnológicas ao mercado

A Águia Sistemas, especializada no pro-
jeto de sistemas de movimentação e arma-
zenagem de materiais para os mais diversos 
segmentos da economia, está promovendo 
uma reinauguração de sua planta fabril em 
Ponta Grossa, PR, após um período de in-
vestimentos que totalizaram cerca de 25 mi-
lhões de Reais. A área total do complexo foi 
ampliada de 18 mil m2 para 25 mil m2 e a 
capacidade anual de produção chegará a cer-
ca de 60 mil toneladas.
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Entre os objetivos alcançados pela 

empresa com o aporte, que teve início em 
2014, estão enquadrar-se nas normas de 
Segurança do Trabalho da NR 12, atualizar 
os recursos produtivos, ampliar a infraes-
trutura para dar suporte ao seu crescimento 
e para manter-se competitiva no mercado. 
Equipamentos antigos foram aposentados e 
ganhou espaço uma série de equipamentos 
mais modernos e automatizados.
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A área total do complexo foi 
ampliada de 18 mil m2 para 25 
mil m2 e a capacidade anual de 
produção chegará a cerca de 60 
mil toneladas

“

“O Centro de Serviços é o local em que 
será feita toda a preparação de matéria-prima 
para as linhas de produção da Águia Sistemas. 
Anexo a este galpão, também há uma nova área 
com capacidade para estocar 10 mil toneladas 
de bobinas de aço”, destaca Paulo Rogério. 

“A planta antiga estava distribuída 
em três galpões, onde o setor de Estampa-
ria era equipado com guilhotinas, prensas 
e dobradeiras. A nova planta da Águia Sis-
temas está distribuída em cinco galpões: a 
Estamparia ganhou dois equipamentos de 
corte a laser, uma puncionadeira, além de 
duas novas perfiladeiras, garantindo um 
aumento de 40% na produtividade”, explica 
Paulo Rogério Moreira, gerente de Opera-
ções da Águia Sistemas. 

O ajuste dos fluxos produtivos veio com 
a ampliação de área da fábrica, o que acabou 
provocando também uma melhoria na quali-
dade do ambiente de trabalho, ambos visando 
suportar o incremento da produtividade de 
forma sustentada. Um dos novos galpões do 
complexo atende, especificamente, ao recém-
-criado setor de Automação (com 3.000m2) e 
o outro foi destinado à criação de um Centro 
de Serviços (com 4.000m2).

Com os novos e mais modernos 
recursos, a infraestrutura da Águia 
Sistemas tem, atualmente, um nível 
tecnológico de produção comparado 
às melhores e mais produtivas 
indústrias mundiais

“
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“No Centro de Serviços será processado 
todo o material com alto nível de precisão e 
qualidade, dando o apoio necessário à verti-
calização da produção, uma vez que produ-
zimos cerca de 98% dos produtos comercia-
lizados”, destaca. 

O Departamento de Automação é uma 
área reservada ao desenvolvimento, pesqui-
sas e fabricação dos transportadores automá-
ticos, produto que faz parte do portfólio Águia 
Sistemas há mais de 10 anos e vem se desta-
cando no mercado. No espaço, além da linha 
de montagem e um laboratório de elétrica e 
automação, foi montado um show room com-
pleto com todas as soluções possíveis desen-
volvidas pela empresa.

Com os novos e mais modernos recur-
sos, a infraestrutura da Águia Sistemas tem, 
atualmente, um nível tecnológico de produ-

ção comparado às melhores e mais produ-
tivas indústrias mundiais, necessário para 
alcançar maior produtividade e segurança 
atendendo às normas e melhores práticas 
existentes no mercado. O moderno complexo 
da empresa está também adaptado para mi-
nimizar os impactos ao meio ambiente: ilumi-
nação e ventilação natural, sistema de reuso 
de água, os novos equipamentos têm menor 
consumo de energia e a iluminação artificial 
é toda feita com lâmpadas LED, reduzindo o 
consumo em 80%.

“Para os clientes, os resultados de toda 
essa mudança serão menor prazo de entrega, 
oferta de novidades tecnológicas em produtos 
de movimentação de materiais, como o con-
ceito de armazenagem dinâmica acionada”, fi-
naliza Rogério Scheffer, diretor presidente da 
Águia Sistemas.  g
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A reinauguração da planta fabril da 
Águia Sistemas em Ponta Grossa, PR, 
contou com a presença do fundador 
Ferdinando Scheffer e esposa; Rogério 
Scheffer e Álvaro Scheffer, diretores da 
empresa; do governador Beto Richa e do 
prefeito de Ponta Grossa, Marcelo Rangel 
Cruz de Oliveira. 

“
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GIRO        

Em meio ao cenário de recessão na 
economia brasileira, nada é mais impor-
tante do que inovar nos processos como 
meio de aumentar a produtividade e me-
lhorar o resultado dos negócios. A 18a Fei-
ra e Congresso de Transporte e Logística 
- TranspoSul, em Porto Alegre (RS) deve 
reunir mais de 14 mil pessoas no Centro 
de Eventos da Fiergs. 

Além da exposição de veículos e equipa-
mentos, o evento se consolidou nos últimos 
anos como uma importante fonte de conheci-
mento através dos temas apresentados em pa-
lestras durante o Congresso que ocorre nos 3 

TRANSPOSUL ACONTECE EM 
JULHO EM PORTO ALEGRE

dias o evento. São 23 apresentações nos mais 
variados temas que devem reunir aproxima-
damente 4.200 participantes. Nos pavilhões 
da Fiergs, as atrações para fazer negócios são 
um diferencial em um momento de dificulda-
de econômica do país. 

O evento ocorre de 12 a 14 de julho no 
Centro de Eventos da Fiergs, em Porto Ale-
gre (RS). O horário de funcionamento é das 
13h às 22h. Mais informações podem ser ob-
tidas no site transposul.com. A organização 
do evento é do Sindicato das Empresas de 
Transporte de Cargas e Logística no Estado 
do Rio Grande do Sul (Setcergs).  g

LOGÍSTICO
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DENTALCLEAN 
VISA EXPANSÃO NA 
AMÉRICA DO SUL

Com expectativa de crescimento de 20% 
em 2016, a Dentalclean, uma das maiores fabri-
cantes de itens de higiene oral do Brasil, quer 
conquistar mercado e ampliar seus pontos de 
venda no País, assim como expandir seus ne-
gócios na América do Sul, onde já está presente 
na Bolívia, Chile e Paraguai, entre outros países. 
“Nosso objetivo é incrementar significativa-
mente os resultados das vendas para o merca-
do externo. Para isso, o primeiro passo tem sido 
firmar negócios com parceiros estruturados 
em cada país, que tenham condições de somar 
forças para prestar suporte e atendimento ade-
quados aos nossos clientes e consumidores”, re-
vela Ramon Carvalho, coordenador de negócios 
internacionais.  g

CEVA REFORÇA EXPERTISE 
NO SETOR DE TECNOLOGIA

A CEVA Logistics, uma das líderes globais 
em gestão da cadeia de suprimentos, nomeou 
Ching Guo para o cargo de vice-presidente glo-
bal de Contratos Logísticos para Operações de 
Tecnologia. Ele atuará em Seattle (EUA) e se 
reportará a Brett Bissel, COO (Chief Operating 
Officer) da área de Contratos Logísticos. 

A nova função do executivo será mul-
tifuncional e global com foco específico em 
manter e aperfeiçoar a excelência e o de-
sempenho do processo em todos os negó-
cios de tecnologia da CEVA para aumentar 
a satisfação do cliente e os níveis de serviço. 
Uma de suas primeiras prioridades será de-
finir a estratégia de padronização das atu-
ais operações com a finalidade de orientar 

o programa de melhoria contínua usando 
o banco de dados de KPIs da empresa. Ele 
trabalhará em conjunto com as equipes de 
Design de Soluções (Solution Design) para 
desenvolver resultados mais robustos e glo-
balmente consistentes. g

Ching Guo,
 vice-presidente 

global de Contratos  
Logísticos para 

Operações de 
Tecnologia
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ALEXANDRE GALVÃO 
ASSUME A DIRETORIA 
DE OPERAÇÕES DA 
PACER LOGÍSTICA 

A Pacer Logística anuncia a nomeação 
de Alexandre Galvão como seu novo diretor 
de operações. Nessa função, o executivo terá 
o compromisso de dirigir as 30 unidades dis-
tribuídas em todo o território nacional. Ante-
riormente no cargo de gerente de operações e 
novos negócios, Galvão está na empresa desde 
2011, onde chegou com a missão de esruturar 
processos e principalmente liderar o processo 
de expansão e consolidação da empresa como 
importante player no segmento de operado-
res logísticos. Ao longo desse período, ele co-

mandou a implementação do novo centro de 
distribuição em Cajamar, expansão das opera-
ções para as regiões Norte, Nordeste e Centro-
-Oeste, consolidação da área de transportes e 
a entrada da empresa em operações especiais 
controladas pela ANVISA, contribuindo de ma-
neira decisiva para o crescimento da Pacer. g

A Jungheinrich, uma das três maiores em-
presas do mundo em soluções e produtos de mo-
vimentação e armazenagem de materiais, acaba 
de lançar no Brasil a empilhadeira trilateral mo-
delo EKX 516. A máquina detém um comprova-
do grau de tecnologia e foi projetada sobre uma 
base sólida, pensando em entregar o máximo de 
potência com o mínimo de consumo possível. 

CHEGA AO BRASIL A PREMIADA EMPILHADEIRA 
TRILATERAL EKX 516 DA JUNGHEINRICH

Graças à exclusiva tecnologia aplicada na 
construção dos motores, é capaz de converter 
93% da energia em potência, o que a levou ser 
premiada no IFOY Award 2016 (Prêmio Inter-
nacional de Empilhadeira do Ano), cuja ceri-
mônia de premiação ocorreu em 31 de maio 
em Hannover na Alemanha. Esta nova geração 
reduziu em até 15% o consumo de energia em 
relação ao modelo anterior EKX 514.  g

KION South America

LINDE, STILL E VOCÊ.
Juntos somos mais fortes.

Encontre o representante
e a maior rede de Serviços
Autorizados do Brasil.

KION South America está unindo suas marcas Linde e STILL.
Uma decisão que reforça sua posição como líder do segmento que busca fortalecer o mercado, 
atendendo suas necessidades de maneira mais efetiva.
Esta união permitirá otimizar recursos para oferecer máquinas e equipamentos sob medida para 
as características brasileiras, ampla rede de representantes, sólida estrutura de pós vendas            
e soluções cada vez mais inovadoras.

Linde, STILL e você.  Juntos somos mais fortes.
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FOOD SERVICE: “O FUTURO DA 
ENTREGA DE ALIMENTOS ESTÁ EM 
PLATAFORMAS DIGITAIS”

Para o diretor executivo da ANR, Alberto Lyra, é necessário, no 
entanto, tomar cuidado para que a logística de pedidos fique 
concentrada em poucas empresas de aplicativos

Os serviços logísticos no Brasil para as 
redes de alimentação evoluíram muito, mas 
ainda há entraves como a complexidade tri-
butária e dificuldades de acesso a determi-
nadas regiões do país, afirma Alberto Lyra. 
diretor executivo da Associação Nacional 
dos Restaurantes (ANR). “Tais limitações 
ainda encarecem a distribuição, onerando 
desnecessariamente as empresas do food 
service˜, destaca.

Para Lyra, embora os pedidos por tele-
fone continuem sendo uma opção bastante 
utilizada, o futuro da entrega de alimentos 
está em plataformas digitais. “Na verdade, 
os aplicativos acabam ajudando o merca-
do. Eles despertam a competitividade dos 
restaurantes e colocam as marcas em uma 
posição de constante inovação. Nesse caso, 
acabam ajudando a desenvolver ainda mais 
o mercado de food service”. 

No entanto, observa o diretor da ANR, 
há que se acompanhar com cuidado a ten-
dência à concentração dos pedidos em pou-
cas empresas de aplicativos, para evitar que 
a ausência de competição resulte em eleva-
ção dos preços para o consumidor final e re-
duza negócios para os restaurantes.

“O delivery sempre foi bastante usa-
do por boa parcela de clientes que pre-
ferem o conforto de não precisar sair de 
casa. Anos atrás, quando da onda de as-

Os aplicativos acabam ajudando 
o mercado. Eles despertam a 
competitividade dos restaurantes 
e colocam as marcas em uma 
posição de constante inovação”
Alberto Lyra. diretor executivo 
da ANR

“

saltos a restaurantes, houve aumento do 
serviço de delivery, que posteriormente 
retomaram seu volume normal. A crise 
econômica fez crescer ultimamente a ten-
dência ao seu uso”, conclui. g
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INTEGRAÇÃO E FOCO EM EFICIÊNCIA 
SÃO CHAVES PARA O SUCESSO DA 
TERCEIRIZAÇÃO LOGÍSTICA

Transformação dos mercados e consumidores eleva a importância 
da logística e seu impacto no negócio como um todo, afirma 
Maurício Almeida, diretor de operações da DHL Supply Chain Brasil

A velocidade crescente de mudança 
dos mercados (cada vez mais multicanais 
e pulverizados) e dos hábitos dos consu-
midores (que demandam maior variedade 
e agilidade) tem elevado a importância e o 
impacto da logística nos negócios. No Bra-
sil, essa tendência ainda é reforçada por 
um País de dimensões continentais, emer-
gência de novos polos produtores e consu-
midores, necessidade de segurança física 
para produtos de alto valor e enorme com-
plexidade fiscal. A terceirização logística 
(3PL) é uma solução para enfrentar esse 
desafio, mas para que seja bem sucedida 

é necessário uma abordagem integrada e 
com foco em eficiência, é o que defende o 
diretor de Operações da DHL Supply Chain 
Brasil, Maurício Almeida. 

A tercerização logística está 
muito associada a busca 
por redução de cursto e a 
contratação de um operador 
externo ao negócio. O sucesso 
está na busca por maior 
efici”ência e na integração do 
parceiro ao negócio.

“
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O executivo explica que a terceiriza-
ção logística está muito associada ainda a 
uma simples busca por redução de custo e 
a contratação de um operador externo ao 
negócio, quando a chave do sucesso des-
te processo está, justamente, na busca por 
maior eficiência (ou custo-benefício total) 
e na integração deste parceiro ao negócio 
como um agente interno de aprimoramen-
to. “A gestão da cadeia de suprimentos não 
é uma commodity. É ferramenta estraté-
gica que auxilia o ganho de market share. 
Para isso, deve-se buscar uma rápida adap-
tação às mudanças de mercado, ganhos de 
produtividades – ou seja, fazer mais com 
menos – e empregar o transporte multi-
modal com ênfase em visibilidade”, ressal-
ta Maurício Almeida. 

Esse processo tem início com a ava-
liação completa da cadeia de suprimentos. 
“Terceirizar apenas os fretes ou partes iso-
ladas não permite a captura mais signifi-
cativa de sinergias. É preciso olhar o todo 
para tomar decisões como mudança ou 
combinação de modais, alteração de rotas e 
frequências, alteração de política de conso-
lidação e distribuição de carga, etc. É na ex-
pertise para a realização desta análise e na 
posterior execução do plano geral traçado 
que reside o principal benefício de um par-
ceiro logístico adequado”, afirma o diretor 
de operação da DHL Supply Chain Brasil. 

No momento de selecionar um par-
ceiro logístico, o executivo aponta 6 fato-
res chave a se considerar: infraestrutura, 
experiência, processos estabelecidos, qua-
lidade da força de trabalho, abrangência 
das soluções e capacidade de criativida-
de e inovação. “Para melhores resultados, 

Para melhores resultados, a 
empresa deve buscar um parceiro 
de longo prazo e que possa ser 
efetivamente integrado ao seu 
negócio”
Maurício Almeida, diretor de 
Operações da DHL Supply 
Chain Brasil 

“

a empresa deve buscar um parceiro de 
longo prazo e que possa ser efetivamente 
integrado ao seu negócio. Na DHL Supply 
Chain, temos mais de 1 milhões de m² de 
armazenagem, 59 Centros de Distribuição, 
7,5 mil colaboradores e 30 anos de expe-
riência no Brasil. Além de processos cer-
tificados, oferecemos soluções inovadoras 
de Lead Logistic Provider (LLP), serviços 
para cadeira fria e produtos de alto valor 
agregado, logística reversa e packaging, 
agregando valor ao nosso cliente”, finaliza 
Maurício Almeida.. g
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KION ADQUIRE A DEMATIC E 
TORNA-SE UM LÍDER GLOBAL EM 
SOLUÇÕES INTRALOGÍSTICAS

O grupo espera que o valor de compra das ações se elevem a 
aproximadamente USD 2,1 bilhões, com base no valor da empresa 
Dematic de USD 3,25 bilhões

A KION GROUP AG (“Grupo KION”), um 
dos maiores fornecedores de empilhadeiras, 
equipamentos e serviços para armazém, vai 
se tornar um dos principais fornecedores 
globais de soluções intralogísticas inteligen-
tes ao adquirir a Dematic, um provedor líder 
em automação e especialista na otimização 
da cadeia logística. O Grupo KION concor-
dou com fundos administrados pela AEA In-
vestidores e Previdência dos Professores de 
Ontario como os vendedores desta operação 
para criar um provedor global com cerca de 
30.000 funcionários, mais de € 6,7 bilhões 
em receitas no ano calendário de 2015 e uma 

forte rentabilidade com uma margem EBIT 
ajustada de aproximadamente 9,4 por cento 
para este período. Depois das deduções de 
alguns passivos, o Grupo KION espera que o 
preço de compra das ações eleva-se a apro-
ximadamente USD 2,1 billhões, com base no 
valor da empresa Dematic de USD 3,25 bil-
lhões. A transação está sujeita às condições 
habituais de fechamento e aprovações regu-
lamentares e deverá ser fechado ao longo do 
quarto trimestre de 2016.

A Dematic é fornecedora líder global de 
tecnologia avançada de automação integrada, 
software e serviços para otimizar as cadeias 
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Como nenhuma outra empresa 
em nosso segmento podemos 
acompanhar cada cliente 
perfeitamente em sua jornada para 
a Indústria 4.0 e Intralogística 4.0 
agora e em todos os lugares”
Gordon Riske, CEO do Grupo KION 

“

logísticas e para atender as necessidades em 
automação para movimentação de materiais 
para seus clientes. Os produtos e sistemas da 
empresa variam desde AGVs, paletizadores, 
armazenagem e equipamentos de separação 
incluindo sistemas automatizados de arma-
zenagem ASRS, sorters e transportadores até 
uma das principais plataformas de software 
e tecnologias de automação. A Dematic vem 
crescendo anualmente mais de 12 por cen-
to desde 2013. Isso gerou aproximadamente 
USD 1,8 bilhões em receitas e alcançou um 
EBIT ajustado de USD 166 milhões durante o 
ano calendário de 2015. 

A Dematic emprega quase 6.000 profis-
sionais qualificados de logística – incluindo 
mais de 3.000 engenheiros de desenvolvi-
mento de software, P&D, engenharia, geren-
ciamento de projetos e atendimento ao clien-
te – para apoiar seus clientes globalmente, 
com centros de engenharia e instalações de 
produção localizadas ao redor do globo. Com 
mais de 100 localizações, a Dematic está pre-
sente em 22 países. A empresa é líder nos 
EUA, Europa e no mundo todo. A Dematic 
implementou mais de 4.500 sistemas inte-

grados para pequenas, medias e grandes em-
presas com negócios em uma ampla varie-
dade de indústrias, incluindo o segmento do 
e-commerce que cresce rapidamente.
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Intralogística 4.0 A compra da 
Dematic irá estabelecer o Grupo KION como 
um líder global em intralogística 4.0. Apro-
veitando suas vendas e redes de serviços, tec-
nologias e recursos, a empresa ampliada será 
capaz de oferecer continuamente produtos e 
serviços para movimentação de material para 
clientes de todos os tamanhos em uma ampla 
gama de segmentos em todo o mundo. Estas 
soluções de movimentação de materiais ofe-
recidas ao mercado abrangem desde empilha-
deiras industriais operadas manualmente até 
armazéns totalmente automatizados. O Grupo 
KION vai, assim, melhorar a sua posição como 
um único fornecedor de soluções inteligentes 
para cadeias logísticas e automação e agora 
está perfeitamente posicionado para o um 
crescimento atrativo e rentável impulsionado 
por megatendências como a Indústria 4.0, di-
gitalização e e-commerce.

Ambas as empresas contribuem com 
fortes posições de mercado complementares 
e presença geográfica como uma oportunida-
de para o aumento da receita. A Dematic irá 
alavancar a rede de serviços e a reputação da 
marca do Grupo KION nos principais merca-

dos como Europa, China e Brasil, enquanto o 
Grupo KION vai aproveitar a forte posição da 
Dematic nos mercados de automação dos EUA 
e Europa em particular. Esta complementarie-
dade é também a fonte de sinergias de custos 
desta combinação. A forte rede de vendas e 
serviços do Grupo KION com a considerável 
base instalada da Dematic constitui a base 
para desbloquear ainda mais a potencial re-
ceita de serviços e atualizações de sistemas.

No ano passado, o Grupo KION já iniciou 
a construção de uma forte posição como for-
necedora de soluções de sistemas automati-
zados com a aquisição da Egemin Automation 
e Retrotech, tornando-se, assim, maiores in-
cursões neste atraente e crescente mercado. 
“Com a aquisição da Dematic, estamos subs-
tancialmente mudando e melhorando o que 
o Grupo KION é e faz – para um maior cres-
cimento rentável em um segmento que muda 

A Dematic é fornecedora líder global 
de tecnologia avançada de automação 
integrada, software e serviços para 
otimizar as cadeias logísticas

“
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rapidamente e um mundo digitalizado,” disse 
o CEO do Grupo KION Gordon Riske. “Estamos 
nos tornando um fornecedor único de produ-
tos, serviços e soluções. Como nenhuma outra 
empresa em nosso segmento podemos acom-
panhar cada cliente perfeitamente em sua jor-
nada para a Indústria 4.0 e Intralogística 4.0 
agora e em todos os lugares. ”

“Esta transação irá transformar o nosso 
segmento. O Grupo KION e a Dematic juntos 
vão projetar e entregar soluções para melhorar 
a posição de nossos clientes em responder à 
demanda dinâmica, ” disse Ulf Henriksson, CEO 
da Dematic. “Com uma visão compartilhada e 
compromisso com P&D, a combinada empresa 
continuará a se concentrar em soluções de pon-
ta para clientes com investimento significativo 
nesta área. Juntos, o Grupo KION e a Dematic 
irão definir em conjunto uma nova era em solu-
ções de movimentação de materiais. ”

“Todo o Conselho Fiscal do Grupo KION 
está animado com a combinação do Grupo 
KION e a Dematic e é totalmente favorável a 
esta transação marco. Este é mais um marco 
na implementação da Estratégia do Grupo 
KION 2020, ” disse John Feldmann, Presiden-

te do Conselho Fiscal do Grupo KION. “Juntos 
o Grupo KION e a Dematic serão ainda mais 
capazes de oferecer a seus clientes em todo o 
mundo os melhores produtos e soluções dis-
poníveis no mercado. ”

“Após a compra da Dematic no início de 
2013, os proprietários AEA Investidores e Pre-
vidência dos Professores de Ontario apoiados 
por uma equipe administrativa e conselho re-
novados, investiu significantemente na empre-
sa para aproveitar as tendências da automação 
da cadeia logística impulsionadas pelo varejo 
multicanal e o e-commerce, ” disse G. Richard 
Wagoner, Jr., Presidente da Dematic. “Nos três 
anos seguintes, a Dematic alcançou resultados 
impressionantes: um rápido crescimento na 
carteira de pedidos, vendas e rentabilidade; 
processos de negócios globais dramaticamente 
melhorados; e uma base global de clientes ex-
pandida e diversificada. Para apoiar a próxima 

A Dematic é fornecedora líder global 
de tecnologia avançada de automação 
integrada, software e serviços para 
otimizar as cadeias logísticas

“
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fase de desenvolvimento da Dematic, dos nos-
sos clientes, funcionários e outros constituin-
tes, estamos muito satisfeitos por ter o Grupo 
Kion como a nova casa da empresa”.

Após o fechamento da transação, a Dema-
tic será integrada ao Grupo Kion formando uma 
quinta unidade operacional adicional, que tam-
bém incluirá a Egemin Automação e a Retrotech. 
Esta unidade operacional do Grupo Kion será li-
derada por Ulf Henriksson como seu presidente.

Estratégia financeira “A for-
te geração de caixa do Grupo KION e a redução 
da dívida ao longo dos últimos anos desde o 
IPO nos forneceu um balanço forte para uma 
transação de transformação”, disse Thomas 
Toepfer, CFO do Grupo KION, e ainda comen-
tou: “Temos uma sólida finança para financiar 
a transação com uma combinação prudente 
de participação societária e débito, mantendo 
sólido perfil de crédito cruzado (cross-over). 

A transação será financiada inicialmente 
com um empréstimo-ponte de € 3,0 bilhões 
que mantém um firme compromisso por um 
grupo de bancos de relacionamento do Grupo 
KION. O Grupo KION pretende refinanciar per-
manentemente a aquisição por meio de ações, 
mercados de capital de longo prazo e dívida 

bancária. A emissão de títulos de até 10 por 
cento das novas ações utilizaria a totalidade 
do capital social autorizado atualmente e é to-
talmente apoiado pelo maior acionista do Gru-
po KION, a Weichai Power. O Grupo KION está 
empenhado em manter a sua posição como um 
sólido crédito cross-over com acesso confiável 
aos mercados de capitais de dívida e, portanto, 
considerar o espectro completo de instrumen-
tos de capital próprio de geração em linha com 
a sua política financeira conservadora.

De acordo com Angel Alcala, CEO da De-
matic América Latina, essa integração será 
muito benéfica para o mercado brasileiro pois 
os clientes terão um serviço mais abrangen-
te devido às fortes posições das empresas no 
mercado e cobertura geográfica. Irão se tor-
nar um fornecedor único para soluções com-
pletas na cadeia logística – desde paleteiras 
manuais, empilhadeiras, AGVs até sistemas 
de armazenagem totalmente automatizados. 
As empresas compartilham a mesma visão e 
comprometimento com a inovação através de 
investimentos em pesquisa e desenvolvimen-
to e continuarão a se concentrar em soluções 
de ponta. “Assim como a Dematic, o Grupo 
KION identificou a América Latina como mer-
cado-chave e o Brasil é parte essencial de sua 
estratégia comercial e de investimento”.. g
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A trajetória de referência na fabricação e 
distribuição de bebidas alcoólicas soma mais 
de 60 anos de histórias e conquistas. Funda-
da em 1951, a Indústria de Bebidas Paratu-
do desenvolve produtos que combinam com 
o jeito brasileiro de ser, priorizando a van-
guarda, seriedade, ética e responsabilidade 
sócio ambiental. Contudo, a grande ascensão 
da empresa ocorreu em 2014, quando remo-
delou e ampliou seu parque fabril na busca 
de crescimento diante das oportunidades do 
mercado nacional e internacional. Para isso, 
a Paratudo, localizada no Triângulo Mineiro, 
escolheu soluções da marca gaúcha Bertolini 

Sistemas de Armazenagem para estruturar 
os setores de armazenamento.

A modernização do processo produti-
vo da Paratudo permitiu aumentar o maior 
volume de produção: os novos maquinários 
possibilitaram a automatização e padroniza-
ção da linha. Para atender essa demanda de 
crescimento, a Bertolini desenvolveu siste-
mas amplos de armazenamento de produto 
acabado, vasilhames e espaços para com-
portar embalagens. “A Bertolini possui uma 
grande diversidade em soluções de armaze-
nagem com preço competitivo no qual a qua-
lidade se destaca em seus produtos”, afirma o 

Ao ampliar processo produtivo, empresa do Triângulo Mineiro 
escolheu estruturas da marca gaúcha para estruturar setor de 
armazenagem

INDÚSTRIA DE BEBIDAS PARATUDO 
AMPLIA CAPACIDADE DE ARMAZENAGEM 
COM SOLUÇÕES DA BERTOLINI 
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diretor industrial da Paratudo, Erick Nilson 
Rodrigues da Cunha.  

Após estudos no local pelos técnicos 
da Bertolini, o sistema Drive-in foi a melhor 
solução apontada. Para proteger e manter os 
novos vasilhames limpos e livre de intempé-
ries, foi construído um Drive-in Autoportante 
externo, abrangendo uma área de 599,65 m² 
e com capacidade de armazenagem de 1.408 
pallets. Os produtos finalizados também re-
ceberam acomodação especial na parte in-
terna: com o volume maior de produção o 
espaço foi ampliado passando a ter uma área 
total de 3.568 m² e armazenagem de 4.475 
pallets distribuídos em três blocos. “Ganha-
mos na otimização de espaço e minimizamos 
os altos custos de armazenagem, permitindo 
a utilização máxima do volume disponível, 
além de eliminar espaços de deslocamento 
desnecessários”, comenta. 

O crescimento produtivo também exigiu 
um amplo espaço para o armazenamento de 
matéria prima para embalagens em uma área 
de 604,4 m². “Os produtos da Bertolini pos-
suem um alto padrão de qualidade, além de 
contar com uma equipe de profissionais qua-
lificados capazes de fazer uma avaliação para 
identificar a melhor escolha do produto”, des-
taca Cunha, diretor industrial da Paratudo. 

A Indústria de Bebidas Paratudo teve 
início em 1951, com o lançamento de seu 
primeiro produto, o Paratudo, uma bebida 
feita a base de ervas e raízes amargas. Fruto 
do trabalho de uma família empreendedora e 
genuinamente brasileira a Paratudo está lo-
calizada no Distrito Industrial de Uberlândia, 
no Triângulo Mineiro, uma das regiões mais 
valorizadas do país.

Preparado com ingredientes seleciona-
dos e da mais alta qualidade, o Paratudo tem 
um sabor marcante, forte e diferenciado, que 

agrada o paladar de brasileiros distribuídos 
por todo o país. Paratudo Raízes Amargas já 
é tradição no mercado e continua sendo um 
dos maiores propulsores de vendas da em-
presa. A equipe de funcionários da empresa 
é parte integrante do sucesso da indústria. 
Todos os profissionais são capacitados atra-
vés de treinamentos avançados e constantes, 
para que a qualidade dos produtos seja sem-
pre a melhor do Brasil. g

Para atender essa demanda 
de crescimento, a Bertolini 
desenvolveu sistemas amplos 
de armazenamento de produto 
acabado, vasilhames e espaços 
para comportar embalagens

“
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COMBILIFT APRESENTA 
SOLUÇÕES CUSTOMIZADAS 
PARA OTIMIZAÇÃO DE ESPAÇOS

As empilhadeiras articuladas para cargas paletizadas 
da empresa possibilitam, por exemplo, que um galpão 
logístico tenha uma área útil 20% maior para estocagem

A otimização de espaço é uma das gran-
des preocupações em diversos segmentos 
empresarias e logísticos e a Combilift está ha-
bilitada para fornecer equipamentos custo-
mizados para atender essa gama de interes-
ses. No seu oitavo ano de atuação no Brasil, a 
empresa conta com três linhas de produto e 
tem como diferenciais justamente a promes-
sa de ganhos de espaço e produtividade. 

Líder mundial em soluções customi-
zadas de movimentação de material, as 

empilhadeiras articuladas para cargas pa-
letizadas possibilitam, por exemplo, que um 
galpão logístico tenha uma área útil 20% 
maior para estocagem. Já o movimentador 
universal é capaz de empilhar contêineres 
e movimentar torres e pás eólicas em pra-
ticamente qualquer terreno, destacando-se 
pela manobrabilidade.  Ou as empilhadeiras 
multidirecionais para cargas longas. 

Para ilustrar essa versatilidade o di-
retor comercial da Combilift, Rafael Ke-
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“ No seu oitavo ano de atuação 
no Brasil, a empresa conta com 
três linhas de produto e tem 
como diferenciais justamente a 
promessa de ganhos de espaço 
e produtividade

ssler destaca o recente caso de cliente da 
empresa que “nos procurou para adaptar 
nossa empilhadeira de 14 toneladas para 
usar uma garra de rodas usada para tro-
car pneus de caminhões fora-de-estrada.  
Nossa empilhadeira é única, pois o chassis 
conta com plataformas que se estende além 
da torre, melhorando o centro de gravida-
de dos acessórios. Com isto temos uma ca-
pacidade de carga ainda maior, utilizando 
uma área de manobra 70% menor que em 
soluções convencionais.”

Vale lembrar também alguns ‘cases’ do 
portfólio de clientes da Combilift com rela-
ção à otimização de espaços:  

•   Case Vonpar – unificou as fá-
bricas de doces e de chocolates em uma só 
unidade. A adoção de empilhadeiras articu-
ladas (3) permitiu o armazenamento de car-
gas que requerem temperatura controlada 
em uma só área, dispensando a necessidade

•   Case Pernambucanas – adqui-
riu 6 empilhadeiras articuladas como labo-
ratório para introdução da tecnologia em 
novos CD’s.

•  Case Madeiranit – 12 empilhadei-
ras multidirecionais de 5 toneladas– permitiu 
verticalização de todo o estoque de chapas em 
galpões mais adensados, aumentando a oferta 
de produtos disponíveis para revenda a pron-
ta entrega.

•    Case CNH – projeto greenfield, 
aloja o Centro de Distribuição de peças – 
aftermarket da CNH – foco em disponibili-
dade e rapidez no atendimento de pedidos. 

O CD realiza todo o fluxo, do recebimento 
das peças, armazenagem, preparação e 
expedição de pedidos. O projeto buscou o 
estado da arte em softwares de programa-
ção e controle e estrutura de armazena-
gem com armários indexados e corredores 
otimizados para melhor aproveitamento – 
opera uma empilhadeira multidirecional e 
três articuladas.

Cabe destacar ainda que o modelo de 
negócios da Combilift inclui uma consultoria 
sem custo para seus clientes apresentando 
os ganhos que podem ser obtidos pela com-
pactação do seu estoque e pela redução de 
sua frota de equipamentos. A empresa tra-
balha com venda direta, leasing operacional 
ou locação de equipamentos.. g
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GORODOVITS: “NÓS, NA GKO, 
VEMOS O FUTURO SEMPRE 
COM OTIMISMO”

Para diretor comercial da GKO Informática, a saída 
para o ambiente de crise é procurar alternativas 
de otimização das operações, principalmente em 
relação à tecnologia 

A otimização das operações é o caminho 
para as empresas manterem a rentabilidade 
neste período de instabilidade econômica. 
Quem afirma é Ricardo Gorodovits, diretor co-
mercial da GKO Informática, empresa que se 
dedica ao desenvolvimento e apoio à implan-
tação de soluções de base tecnológica na área 
de logística e especializou-se na área de ges-
tão de fretes para embarcadores. “Existe um 
impacto econômico muito grande no setor lo-
gístico, com a redução de vendas. As alterna-
tivas estão na otimização das operações, que 
inclui o uso de tecnologia, e também buscar 
diferenciais ”, salienta.

Gorodovits cita os operadores logísticos 
como exemplo de segmento que apresenta 
grandes oportunidades neste cenário atual: 
“Fundamentalmente se propõem a otimizar 
as operações em empresas que antes procu-
ravam atuar com recursos próprios. Tem mais 

“ Existem empresas que ainda têm 
desenvolvimentos próprios nas 
áreas de softwares, mas o caminho 
é procurar soluções terceiros que já 
mostraram eficiência
Ricardo Gorodovits, diretor 
comercial da GKO Informática

Fo
to

: D
iv

ul
ga

çã
o

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br


4 1painellogistico.com.br

know how e disponibilidade tecnológica e de 
recursos.  O operador logístico pode oferecer 
os serviços gerando ganhos para os clientes. 
Em uma situação como a atual proporciona 
grandes oportunidades”. 

Outro caminho, destaca o diretor da 
GKO, é a terceirização. “No segmento de TI é 
algo consolidado. Existem empresas que ain-
da têm desenvolvimentos próprios nas áreas 
de softwares, mas o caminho é procurar so-
luções de terceiros que já mostraram eficiên-
cia. Nossas ferramentas atingem cerca de 300 
empresas em todo o país, que nos permite um 
benchmarking que faz com que a ferramenta 
evolua”, explica. 

Um exemplo citado por ele é o GKO Frete, 
uma solução para a gestão de fretes que auxilia 
empresas embarcadoras em todo o seu processo 
de contratação de fretes, tanto para mercadorias 
embarcadas como para o frete de entrada. O sof-
tware hoje gerencia mais de R$6 bilhões, geran-
do uma economia anual de R$300 milhões para 
os seus mais de 300 usuários. 

“O GKO Frete se consolidou como a mais 
conhecida solução de frete para o embarcador. 
Ao longo desses 20 anos que atuamos com esta 
ferramenta eu posso dizer que é um recurso 
desejado pelos gestores da área. Nos coloca 

um passo a frente em relação a outra solução 
e nos coloca um passo a frente no mercado”, 
afirma Ricardo Gorodovits. 

Internacionalização A GKO 
enxerga na América Latina um mercado em 
potencial. “Uma parcela muito significativa 
dos nossos clientes aqui no Brasil são mul-
tinacionais, que tem operações em outros 
países da América Latina. As característi-
cas de transportes nestes países guardam 
semelhanças. Temos avaliado oportunida-
des, principalmente com o GKO Frete, para 
fora do Brasil ainda ao longo deste ano”, 
revela Gorodovits.

Outra área importante que a empresa 
está apostando é a de serviços. “Nós cria-
mos na GKO um braço de negócios chama-
do LogPartners, uma oferta que fazemos 
ao mercado de assumir uma parcela desse 
trabalho de gestão de frete do embarca-
do, principalmente em relação a auditoria, 
acompanhamento de entregas, gestão de 
ocorrências e assim por diante”, explica. E 
finaliza: “Nós, na GKO, vemos o futuro sem-
pre com otimismo e as dificuldades sempre 
como oportunidade”. g
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SOTREQ LANÇA ESCAVADEIRA 
320D2 GC COM BAIXO CONSUMO 
DE COMBUSTÍVEL

Equipamento de 20t  integra a linha de escavadeiras hidráulicas 
da série D2 e consome até 22% a menos de diesel 

Inovação, eficiência e baixo custo ope-
racional é o que oferece a Escavadeira 320D2 
GC, novidade da Sotreq, empresa com mais de 
70 anos de mercado e uma das maiores prove-
doras de soluções, produtos e sistemas Cater-
pillar no Brasil.

Esse equipamento integra a linha de es-
cavadeiras hidráulicas da série D2, com motor 
eletrônico C4.4 e caçamba de 1,0 m³. O lança-
mento de 20 t. proporciona facilidade de ope-
ração e um compartimento que se encaixa em 
diversas operações.

O grande diferencial do produto é o bai-
xo consumo de combustível, podendo che-
gar a 22% menor do que a 320D2L. “Nosso 
objetivo é oferecer ao cliente o menor custo 

operacional, mas sem diminuir a produtivi-
dade e a operação, além de proporcionar um 
investimento pequeno na aquisição e manu-
tenção da 320D2 GC”, explica Chrystian Gar-
cia, gerente de desenvolvimento de mercado 
da Sotreq.

A Escavadeira 320D2 GC tem uma cabi-
ne espaçosa, ergonômica e com controle de 
temperatura, garantindo conforto ao opera-
dor. “O modelo possui ainda assento com en-
costo reclinável, compartimento silencioso e 
fechado, evitando que detritos atinjam o usu-
ário”, descreve Miguel Versiani, consultor de 
desenvolvimento de mercado.

Pelo fato de possuir carro curto, atende 
necessidades específicas com ampla gama de 
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aplicações como operações em locais de difícil 
acesso; além de viabilizar o uso em acabamen-
tos, espalhamento de material, assentamento de 
tubos, movimentação leve e outras atividades.

Programa de Garantia O lançamento da 
escavadeira 320D2 GC vem acompanhado de 

outra novidade: o Programa de Garantia de 
Combustível. Desenvolvido pela Caterpillar e 
a Sotreq, a ação visa beneficiar o usuário com 
créditos que podem ser trocados por descon-
tos em peças, serviços ou treinamentos na re-
vendedora da Caterpillar.

A garantia de consumo de combustível 
considerará um gasto médio de 14,5 l/h. “Se 
ao despesa for maior do que esse índice, o 
comprador será reembolsado no valor de 
R$2 por litro consumido a mais, dentro do 
período estimulado da campanha”, explica 
Hugo Magno, consultor de desenvolvimento 
de mercado. “A garantia da máquina é de 24 
meses ou quatro mil horas do trem de força, 
a partir da data da entrega técnica da esca-
vadeira”, complementa.

Além disso, o consumidor poderá 
usar o VisionLink, software de monitora-
mento de equipamentos que permite aces-
so aos serviços de diagnósticos de falha do 
CMC - Centro de Monitoramento de Con-
dições da Sotreq”, relata Carlos Arantes, 
Coordenador de Novos Negócios & Tecno-
logia da Sotreq.

Para mais informações consulte o regu-
lamento completo no site http://goo.gl/ae-
AKyD.  g

“ A Escavadeira 320D2 GC tem uma 
cabine espaçosa, ergonômica e 
com controle de temperatura, 
garantindo conforto ao operador
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CARBONO ZERO COURIER E 
FAM CARGO BR SELAM PARCERIA

Para Leonardo Lorentz, diretor da Carbono Zero, essa parceria é 
uma ótima oportunidade para ampliar os serviços da empresa 
na Baixada Santista

A inovação foi o ponto de partida para 
a parceria entre duas empresas com atu-
ação na Baixada Santista: a Carbono Zero 
Courier e a FAM Cargo BR. Reconhecida pelo 
trabalho no setor de consolidação de cargas 
e logística internacional, a FAM consolida 
sua parceria com a Carbono Zero e passa a 
priorizar suas entregas de documentação de 
forma ecológica, utilizando as bicicletas da 
Carbono, líder nacional em entregas expres-
sas sustentáveis.

Inicialmente, o acordo prevê a entrega 
de documentos da FAM aos parceiros locais, 

porém o objetivo é expandir a atuação dos 
bikers. “A responsabilidade social é um dos 
pilares do nosso negócio e reflete nossa vi-
são e valores. Iremos contribuir socialmente, 
colaborando com a redução do barulho, do 
trânsito e da emissão de poluentes na cida-
de. Temos certeza que nossos clientes irão 
aprovar essa iniciativa e esperamos também 
inspirar outras empresas”, ressalta Vanessa 
Mello, gestora da FAM.

Para Leonardo Lorentz, diretor da 
Carbono Zero, essa parceria é uma ótima 
oportunidade para ampliar os serviços da 
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empresa na Baixada Santista, que conta 
com uma filial localizada no centro de San-
tos, desde 2015. ‘É uma ação inovadora da 
FAM, um exemplo que pode ser seguido por 
outras companhias da região, sejam elas 
grandes, médias ou pequenas. Fazemos 
negócios que agregam qualidade de vida e 
promovem a humanização do ambiente ur-
bano”, destaca Lorentz.

Bom negócio De olho na expan-
são, a Carbono Zero Courier acaba de lançar 
uma oferta pública, pela plataforma Broota, 
com o objetivo de captar investidores, através 
dos títulos de dívida conversíveis em ações, 
num prazo de cinco anos.  O objetivo é cres-
cer mais de 45% ao ano com esse lançamento, 

atraindo e remunerando investidores e entu-
siastas desse setor.

O mercado de entregas expressas mo-
vimenta números significativos e atraentes. 
Segundo Lorentz, existem cerca de 220 mil 
motoboys, somente na cidade de São Paulo. 
“Se cada um deles fatura, em média, R$ 2.500 
por mês, o valor total supera os R$ 6 bi por 
ano. Com apenas 1% desse mercado poderí-
amos faturar R$ 60 milhões por ano”, avalia. 
Para o diretor da Carbono Zero Courier, esse é 
um bom negócio para empresas, investidores 
e meio ambiente. “A questão da sustentabili-
dade é uma preocupação cada vez maior nas 
companhias. Minimizar os impactos socioam-
bientais da operação, seja ela de que natureza 
for, é responsabilidade de todos”, conclui. g

“ Fazemos negócios que agregam 
qualidade de vida e promovem a 
humanização do ambiente urbano”
 Leonardo Lorentz, diretor da 
Carbono Zero

“ Inicialmente, o acordo prevê a 
entrega de documentos da FAM 
aos parceiros locais, porém o 
objetivo é expandir a atuação 
dos bikers
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BIM NAS 
RODOVIAS: 

REDUÇÃO DE 
CUSTOS

Como avaliar o retorno do investimento 
ao mudar do processo tradicional para o basea-
do em BIM (Building Information Modeling) em 
um projeto rodoviário? Comao justificar este ca-
minho? Onde buscar os ganhos? Estas são ques-
tões que vem à tona para todos ao se defrontar 
com o dilema do BIM para infraestrutura. 

A primeira dificuldade vem de onde bus-
car os ganhos. Como para criar o modelo BIM 
não é necessário cimento, ferro e nem maqui-
nário de terraplenagem, normalmente o mode-
lo BIM nasce dentro do escritório nas mesmas 
máquinas que detalham projetos, temos a ten-
dência de associar o BIM à atividade de projeto, 
buscando o ROI (Return On Investment) exclu-
sivamente nela. 

Não há dúvida que, depois de trilhada a 
curva de aprendizagem e depois de definido o 
novo processo, a produtividade vai aumentar. 
Talvez o custo e prazo não venham a diminuir, 

pois haverá a tendência de agregar muito mais 
valor ao projeto, realizar mais simulações, fazer 
mais checagens, engenhar mais, entre outros. É 
certo que os primeiros projetos sairão mais ca-
ros, darão mais dor de cabeça. Desta forma, se os 
donos das empresas de projeto buscarem o retor-
no do investimento apenas na atividade de proje-
to sem saber valorar o seu diferencial ou o novo 
valor agregado, a chance de frustração será alta. 

A busca da justificativa para o BIM exclusi-
vamente na fase de projeto, a falta de visão dos 
benefícios nas demais etapas e a não compreen-
são das oportunidades são hoje os maiores obs-
táculos para a adoção do processo de BIM. 

Qual é o valor adicional que o processo 
BIM agrega ao projeto, valor que pode justificar 
um aumento de custo e prazo do mesmo? Onde 
ele impacta nas demais fases da rodovia?

O primeiro grande ponto é a detecção 
de interferências. Nos edifícios é simples en-

a r t i g o
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tender, porém nas estradas parece mais abs-
trato. No entanto, é este um dos principais 
pontos de estouro de orçamento durante a 
fase de obra. 

O departamento de estradas do Estado 
de Wisconsin, nos Estados Unidos, publicou 
um estudo indicando um potencial de redução 
de até 30% nos custos das estruturas auxilia-
res e 25% nos custos de drenagem. Este es-
tudo foi realizado com base em uma estrada 
projetada da forma tradicional e já construída. 
Na construção foram registradas mudanças 
por conta de interferências não detectadas em 
projeto, foram quantificadas quantas destas 
interferências seriam possíveis de serem pre-
vistas através do processo BIM e, assim, terem 
seus custos evitados. 

Outro ganho muito representativo está 
na esfera administrativa. O BIM permite a in-
tegração do tridimensional com o cronogra-
ma (4D) e com o fluxo financeiro (5D), assim 
o planejamento também pode ser validado e 
refinado antes do edital ser publicado. 

Em todos os locais adotados tem o re-
porte de um processo licitatório mais fluido, 
pois o grau de incertezas é drasticamente re-
duzido. Este ponto poderia até ser visto de 

a r t i g o

forma negativa há tempos, pois muita trans-
parência não era boa para os negócios, mas, 
definitivamente, é o que nossa engenharia 
mais precisa no momento atual. No caso de 
um gestor, quanto que vale reduzir o risco do 
projeto com simulações ou conseguir tomar 
decisões com base em simulações ao longo do 
contrato? O BIM propicia isto. 

Apenas os dois pontos colocados acima 
já seriam suficientes para responder as per-
guntas iniciais, porém ainda existem muitas 
outras possibilidades de ganhos, principal-
mente na fase de operação. O modelo BIM deve 
ser imaginado como um “cofre vazio”, no qual 
vai se depositando o conhecimento e a histó-
ria do ativo. O projeto, as informações sobre a 
construção e a contínua informação sobre os 
dados operacionais formarão com o tempo um 
modelo BIM ideal para que se permita otimizar 
o ganho com a rodovia. g

 
Marcus Granadeiro é engenheiro civil for-
mado pela Escola Politécnica da USP, presi-
dente do Construtivo, empresa de tecnologia 
com DNA de engenharia, membro do ADN 
(Autodesk Development Network) e do RICS 
(Royal Institution of Chartered Surveyours).
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