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A retomada dos investimentos em infraestrutura é um dos 
caminhos para que o país retome o ciclo virtuoso de crescimento, 
apontam especialistas e lideranças empresariais. Um bom termôme-
tro para avaliar como está cenário é o Concrete Show South America, 
evento internacional focado em tecnologia e soluções para a cadeia 
produtiva do concreto e o setor de construção civil que acontece em 
São Paulo, entre os dias 24 e 26 de agosto, no São Paulo Expo (antigo 
Centro de Exposições Imigrantes).

“De acordo com Sondagem Especial da Confederação Nacio-
nal da Indústria (CNI), 80% das empresas do setor pretendem investir 
em novas tecnologias até 2020. O Concrete Show é prova disso: temos 
este ano mais de 500 marcas nacionais e internacionais presentes 
pertencentes a mais de 150 segmentos distintos no evento”, diz o ge-
rente da feira, Renan Joel. De acordo com os organizadores, a expecta-
tiva para este ano é de que o evento receba mais de 25 mil visitantes, 
oriundos de cerca de 30 países, interessados em conferir as principais 
novidades e lançamentos do setor.

Nesta edição da Painel Logístico, além dos detalhes do Con-
crete, você vai encontrar as principais novidades do mercado logístico 
e os investimentos mais recentes dos principais players do setor. 

Boa leitura!
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Venha para 
a Abralog 

fazer a logística 
do Brasil 

A Associação Brasileira de Logística existe para 
abrir às empresas e profissionais do segmento 
oportunidades de negócios. ela foi criada para 
ser canal de acesso a tendências e conteúdos 
logísticos, além, é claro, da defesa dos interesses 
do segmento. 

no nosso dia a dia temos também um olhar 
voltado para as questões nacionais, estamos 
atentos e dispostos a colaborar para a solução 
dos graves problemas de logística e infraestrutura. 

Buscamos de forma permanente inovar, treinar, 
descortinar caminhos, lutar sem descanso pela 
valorização do profissional de logística e do setor. 

Venha, você e sua empresa, se juntar a nós, 
empunhar bandeiras, defender posições, como a 
intransigente defesa do meio ambiente.

Venha contribuir para que o país possa ir e vir de 
forma eficiente, venha participar deste desafio – 
estar no lugar certo, na hora certa.

http://www.abralog.com.br
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WINE.COM.BR OTIMIZA PROCESSOS 
LOGÍSTICOS EM CD NACIONAL COM 
PROJETO DA ÁGUIA SISTEMAS 

Centro de Distribuição da empresa está equipado com soluções 
que permitem separação de pedidos de alto desempenho e melhor 
aproveitamento de área de armazenagem

O centro de distribuição da Wine.com.br, 
maior operação de e-commerce de vinhos do 
Brasil, localizado em Vitória, ES, está obtendo 
expressivo ganho de eficiência em suas opera-
ções de intralogística a partir de um projeto de-
senvolvido pela Águia Sistemas, em pleno fun-
cionamento há 9 meses. O CD expede cerca de 
8 mil produtos diariamente para todo o Brasil, 
com picos de 10 mil, sendo utilizado também 
pela WBeer.com.br, e-commerce que seleciona, 
indica e entrega cervejas em todo o Brasil.

De acordo com Marlon Montilha, geren-
te de Logística da Wine.com.br, os maiores 
desafios enfrentados pela empresa antes do 
projeto era atender aos pedidos dos clientes 
de maneira rápida – a meta é separar e entre-
gar o pedido ao cliente em até 72 horas, nas 
capitais brasileiras – dentro da qualidade es-
perada, mesmo em períodos de alta demanda. 
Por três anos, a empresa enfrentou problemas 
que exigiram um novo modelo logístico, com 
investimento em gestão, sistemas automatiza-
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dos de movimentação e armazenagem e mu-
dança de processos.

O projeto da Águia Sistemas foi concebi-
do com objetivo principal de criar um layout 
que permitisse executar todos os processos 
com eficiência, tendo como foco a satisfação 
dos consumidores finais com a agilidade na 
preparação do pedido. O CD foi pensado em 
duas grandes áreas: a armazenagem de pale-
tes e a área de preparação de pedidos.

A armazenagem recebeu estruturas por-
ta-paletes, Drive In e dinâmicas com capacida-
de para armazenar mais de 7.500 paletes de 
acordo com a operação e o tipo de produto. A 
separação de pedidos está equipada com um 
mezanino (258 m2), Flow Rack e 240 metros 
de transportadores automáticos e livres. 

local da área de preparação é automaticamen-
te encaminhada para as etapas de conferência 
e empacotamento: neste modelo de movimen-
tação automática a caixa não perde tempo para 
ser finalizada e, deixa a operação mais limpa e 
suave, já que não haverá acúmulo de pedidos 
prontos nas linhas de coletas”’, explica Kossar. 

“Além disso, a Águia inovou ao utilizar 
uma tecnologia de ponta nos transportadores 
motorizados com acionamento dos rolos mo-
tores de 24VCC, mais conhecido como MDRs 
(motorized drive rollers), que oferecem con-
sumo de energia menor que os motores con-
vencionais, além de ocupar menos espaço e 
realizar o controle do fluxo de caixas de forma 
mais eficiente”.

Montilha, gerente de Logística da Wine.
com.br, comemora o ganho de eficiência nas 
suas operações logísticas internas, com um 
ambiente limpo e organizado, destacando ain-
da o aproveitamento do espaço com a vertica-
lização e o ganho de eficiência na movimenta-
ção utilizando os transportadores.

“Ganhamos em torno de 10% de produ-
tividade e aumentamos o número de pedidos 
atendidos dentro do prazo acordado”, diz, e re-
vela: “estamos amadurecendo a ideia da inte-
gração da expedição ao processamento e expe-
dição dos transportadores e reduzir também 
o tempo de processamento e carregamento de 
veículos, impactando diretamente na redução 
de tempo do atendimento de pedidos”. g

A armazenagem recebeu 
estruturas porta-paletes, Drive 
In e dinâmicas com capacidade 
para armazenar mais de 
7.500 paletes de acordo com a 
operação e o tipo de produto

“

Valdeci Kossar, supervisor de negócios 
em automação da Águia Sistemas, comen-
ta que a área de separação de pedidos tinha 
como principal premissa a rapidez, por isso o 
Flow Rack foi indicado, pois oferece uma óti-
ma condensação das caixas, tendo em vista a 
quantidade de SKU’s, além de repor rapida-
mente para o operador os produtos que estão 
sendo coletados. Os transportadores também 
se tornam uma peça-chave para alcançar os 
objetivos, diminuindo o tempo com movimen-
tações de pessoas e materiais no processo de 
preparação de pedidos. 

“Com os transportadores, a caixa que 
completa a operação de coleta em qualquer 

A Águia inovou ao utilizar uma 
tecnologia de ponta que ofere-
cem consumo de energia menor, 
além de ocupar menos espaço e 
realizar o controle do fluxo de cai-
xas de forma mais eficiente”.

“
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NLGESTÃO OFERECE AGILIDADE, 
CONTROLE E EFICÁCIA NA GESTÃO 
DE LOGÍSTICA

Módulo para gestão de estoque e centros de distribuição é usado 
por grandes empresas como Grupo Grazziotin, uma das cinco mais 
rentáveis da região Sul

A NL Informática oferece uma tecnolo-
gia para gestão de Logística, com recursos 
para gerenciamento de armazéns e centros 
de distribuição, que diminui custos e asse-
gura precisão às operações de empresas de 
todos os portes e segmentos. Trata-se do 
módulo WMS – Logística, que faz parte do 
NLGESTÃO, software de gestão (ERP) da NL 
voltado à administração de todos os depar-
tamentos de uma empresa – da produção à 
logística, das finanças à contabilidade, dos 

recursos humanos ao marketing, das ven-
das às compras. 

O WMS – Logística pode ser adquirido 
separadamente e oferece recursos para con-
ferência cega de produtos, estocagem, pi-
cking, separação e conferência de pedidos, 
organização de estoque conforme curva ABC 
de venda, além de troca de local de estoca-
gem de produtos. 

Além disso, o módulo oferece aplica-
ção para coletores de dados, inclusive co-
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letores por voz, permitindo a utilização de 
coletores online junto ao software de ges-
tão. Assim, a leitura de itens é feita pelo có-
digo EAN de cada produto ou por um códi-
go de barras específico que contém dados 
como item, lote, validade e quantidade na 
embalagem, por exemplo. Os dados são lan-
çados para dentro do software, fornecendo 
visibilidade sobre o estoque e garantindo 
controle às operações.

Os recursos do WMS aumentam a efi-
ciência de operações como separar e des-
pachar pedidos, otimizar a alocação de 
espaço nos armazéns, planejar e organizar 
o recebimento de mercadorias,  gerir de 
forma eficiente a capacidade de recursos 
(pessoal e maquinário), para entregar os 
pedidos com a velocidade demandada pelo 
mercado exigente.

“O sistema organiza estoques e dimi-
nui o custo de operação, assegurando pre-
cisão, além de oferecer maior agilidade a 
operações logísticas e confiabilidade ao 
estoque”, destaca Ionara Avrela, analista de 
sistemas da NL. Disponível via Internet, o 
WMS Logística permite o acesso às infor-
mações a qualquer tempo, sem a necessi-
dade de integração com o sistema de gestão 
das empresas. 

Além disso, oferece agilidade no 
controle da gestão e resultados por grá-
ficos, maior produtividade através de 
processos integrados e otimizados, con-
trole contábil e fiscal simplificado, ganho 
operacional no cruzamento de informa-
ções do ECF TEF e registros individuais 
de cada operação efetuada pelo PAF-ECF, 
entre outros recursos. 
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“Estamos entregando um sistema ex-
tremamente inteligente, com replicação 
de dados própria, o que permite um ri-
goroso controle de falhas”, diz Ionara. “O 
software apresenta clareza de números 
e controles sobre distribuição, gerencia-
mento de demanda e fluxo de trabalho”, 
complementa.

Um dos maiores cases de sucesso do 
WMS Logística é o Grupo Grazziotin, clas-
sificado entre as cinco empresas mais ren-
táveis da região Sul dentro do setor de co-

mércio, atacado e varejo. A organização tem 
243 lojas, atuando também nos segmentos 
de pecuária e reflorestamento. 

A Cirúrgica Santa Cruz, referência em 
distribuição e credenciada pelos maiores e 
melhores laboratórios de medicamentos do 
Brasil; e a Certel, maior e mais antiga coope-
rativa de eletrificação do país, também estão 
na lista das empresas que utilizam o sistema.

Embora funcione em separado do siste-
ma ERP completo, o WMS Logística pode ser 
utilizado em conjunto com demais recursos 
do NLGESTÃO, o que permite integrar o ge-
renciamento de armazéns e centros de distri-
buição à gestão dos demais departamentos 
das empresas, entregando uma visão integra-
da das operações que garante controle aos 
gestores, aumentando a produtividade e faci-
litando a tomada de decisões. g

A Cirúrgica Santa Cruz, referência 
em distribuição e credenciada 
pelos maiores e melhores 
laboratórios de medicamentos do 
Brasil está na lista das empresas 
que utilizam o sistema

“
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KION South America

Encontre o representante
e a maior rede de Serviços
Autorizados do Brasil.

KION South America está unindo suas marcas Linde e STILL. Uma decisão que reforça sua posição como 
líder do segmento que busca fortalecer o mercado, atendendo suas necessidades de maneira mais efetiva. 
Esta união permitirá otimizar recursos para oferecer máquinas e equipamentos sob medida para as 
características brasileiras, ampla rede de representantes, sólida estrutura de pós vendas e soluções cada 
vez mais inovadoras.

Linde, STILL e você. Juntos somos mais fortes.

LINDE, STILL E VOCÊ.
Juntos somos mais fortes.

www.br.kiongroup.com     
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ELECTROLUX NOMEIA A DHL SEU 
PRINCIPAL EMBARCADOR DE CARGA 
FRACIONADA

A DHL Global Forwarding coordenará 70% de todos 
os embarques LCL no mundo

A partir de agora, a DHL Global Fo-
rwarding, especialista em frete marítimo do 
Grupo Deutsche Post DHL, é a responsável 
pela maior parte dos embarques globais de 
carga fracionada (Less-than-Container-Lo-
ad – LCL) realizados via transporte marítimo 
da Electrolux. A escolha feita pela fabricante 
sueca de eletrodomésticos abrange um vo-
lume anual de carga estimado em mais de 
20.000 metros cúbicos, aproximadamente 
70% do volume global, incluindo embarques 
das regiões: Ásia, Oceania, América do Norte, 
Europa e América Latina.

“O embarque de carga fracionada é mui-
to importante para a Electrolux, especialmen-
te em cargas de projeto, despachos urgentes 

de menor tamanho e da distribuição de peças 
de reposição, além de ser uma parte essencial 
da nossa cadeia global de suprimentos. Esco-
lhemos a DHL Global Forwarding para essa ta-
refa devido à sua inigualável cobertura mun-
dial e à alta confiabilidade que o DHL Ocean 
Connect LCL vem proporcionando há vários 
anos”, diz Bjorn Vang Jensen, vice-presidente 
global de Logística da Electrolux.

Hoje, a rede de frete marítimo da DHL 
para embarques de carga fracionada (LCL) 
conta com mais de 45.000 pares de Centros 
de Consolidação que interligam o mundo in-
teiro. A política de “Shipped as Booked” da 
empresa garante que as mercadorias sejam 
reservadas e embarcadas em um navio es-

Fo
to

s:
 D

iv
ul

ga
çã

o

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br


1 3painellogistico.com.br

pecífico, independentemente do contêiner 
estar cheio ou não.

Esse foi um critério extremamente impor-
tante para a Electrolux em seu processo de sele-
ção de parceiro/fornecedor. “Com a necessidade 
constante de redução de nossos estoques, incre-

mentamos os embarques fracionados de cargas, 
onde reduzimos o lote de peças embarcadas e 
aumentamos a frequência.Ter um serviço confi-
ável e cobertura mundial é parte essencial para 
suportar a estratégia da nossa empresa,” ressal-
ta Janine Ferro, responsável pela área de Trans-
portes Inbound da Electrolux do Brasil. 

A Electrolux é cliente da DHL há mais 
de 10 anos. Entre os outros serviços utiliza-
dos pela empresa estão o frete aéreo global, 
serviços internacionais de cadeia logística, 
desembaraço aduaneiro e soluções multimo-
dais, inclusive transporte rodoviário. “Temos 
grande prazer em dar continuidade ao nosso 
relacionamento com a Electrolux. Essa nova 
escolha é um reconhecimento fantástico do 
serviço prestado em outras áreas nos últimos 
anos, bem como de nossa oferta do DHL Ocean 
Connect LCL”, afirma Michael Young, vice-pre-
sidente executivo e diretor global de Marke-
ting e Vendas da DHL Global Forwarding. g

O volume anual esperado é de mais 
de 20.000 metros cúbicos em todos os 
continentes

“

Escolhemos a DHL Global Forwarding 
para essa tarefa devido à sua 
inigualável cobertura mundial e à 
alta confiabilidade que o DHL Ocean 
Connect LCL vem proporcionando 
há vários anos” Bjorn Vang Jensen, 
vice-presidente global de 
Logística da Electrolux

“
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CHIQUINHO SORVETES ASSUME 
OPERAÇÃO LOGÍSTICA E OTIMIZA 
PROCESSOS

Com investimento inicial de R$ 600 mil, a empresa atualmente 
está instalada num galpão de 9 mil m² de área total, contando 
com cerca de 50 funcionários que gerenciam os insumos 
recebidos de 27 fornecedores

A Chiquinho Sorvetes, líder no segmen-
to e a maior rede de sorveterias do Brasil, 
encontrou desafios na distribuição de seus 
insumos para a rede de franquias, que hoje 
conta com mais de 380 unidades em todo o 
Brasil. Uma empresa terceirizada era respon-
sável pelo processo, mas ainda tinham casos 
de desabastecimento na rede por conta de 
problemas na entrega.

Foi então que a empresa CHQ Companhia 
de Franchising, holding, responsável da marca 
Chiquinho Sorvetes, resolveu criar a própria 
operação logística. Nasceu, então, a OLP Logís-
tica e Armazém. Em meados de 2015, a rede 
alugou um galpão na cidade de Mirassol, que 
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fica a 461 quilômetros de São Paulo, e abriu seu 
primeiro Centro de Distribuição. 

“No começo foi bastante difícil para aten-
der todas as necessidades da rede, mas aos 
poucos os problemas foram sendo sanados e 
atualmente este trabalho é um dos mais pre-
cisos dentro do grupo, já que agora vamos di-
reto ao nosso franqueado, sem ter gastos com 
empresas terceirizadas”, afirma Abner Alouan, 
responsável pela área de logística da empresa.

Após seis meses de experiência, a OLP 
se mudou para um local mais apropriado para 
suas necessidades e para atender a uma futu-
ra expansão para até 1000 lojas. Com inves-
timento inicial de R$ 600 mil, a empresa atu-

http://www.painellogistico.com.br
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A rede alugou um galpão na 
cidade de Mirassol, que fica a 461 
quilômetros de São Paulo, e abriu 
seu primeiro Centro de Distribuição

“

almente está instalada num galpão de 9 mil 
m² de área total, contando com cerca de 50 
funcionários que gerenciam os insumos rece-
bidos de 27 fornecedores, e com distribuição 
direta de suprimentos para todos os franque-
ados em território nacional. 

Com 35 anos de experiência no merca-
do de sorvetes, a rede possui atualmente mais 
de 380 unidades espalhadas por todo o país 
e possui três modelos de negócios; loja em 
shopping, loja de rua e quiosque. g

“Entre novembro e dezembro movimen-
tamos 1,2 milhão de toneladas/mês de pro-
dutos. A partir de julho passamos a entregar 
entre 6 e 8 milhões de toneladas/mês e nosso 
CD está preparado para esta demanda, pois 
fizemos nosso dever de casa e hoje somos au-
tossuficientes em logística”, destaca Alouan. 
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Estimamos que as manutenções vão 
permitir uma redução de mais 50% nos 
custos de compras de equipamentos 
novos”  Mauro Henrique Pereira, 
diretor de Negócios da BX LOG

“

GRUPO BX  INVESTE R$ 1,5 MILHÃO NA BX 
TECH, SEU NOVO BRAÇO DE NEGÓCIOS 
PARA SETOR DE TECNOLOGIA

A empresa foi criada para complementar as operações do operador 
logístico BX LOG e vai oferecer manutenção técnica de equipamentos 
resultantes da logística reversa de clientes Telecom e TI

O operador logístico BX LOG acaba de 
criar a BX TECH, um novo braço de negócios 
dedicado à prestação de serviços de manuten-
ção técnica e revitalização dos equipamentos 
resultantes da logística reversa dos clientes de 
TI e Telecom. A BX LOG investiu R$ 1,5 milhão 
na BX TECH e entre os serviços que vai desem-
penhar estão desde o diagnóstico, triagem, re-
paro, troca de peças, testes, limpeza, até a de-
volução dos dispositivos ao cliente para uso.

O objetivo da BX TECH, explica Mauro 
Henrique Pereira, diretor de Negócios da BX 
LOG, é agregar valor aos clientes de logística de 
TI e Telecom do mercado, visando não apenas 
recuperar os ativos resultantes de sua logís-
tica reversa, mas também evitar que entrem 
numa espiral negativa de compra constante de 
equipamentos por não conseguir recuperá-los, 
avolumando estoques e impactando o meio 
ambiente com um sem número de dispositivos 
que poderiam ser reaproveitados.

“A BX TECH vai recuperar esses ativos e 
retorná-los a campo para uso em, no máximo, 
90 dias, contra os atuais um ano e dois meses 
enfrentados pelas empresa para voltar à ca-

deia logística”, assinala Pereira. “Estimamos 
que as manutenções vão permitir uma redu-
ção de mais 50% nos custos de compras de 
equipamentos novos”.

A estrutura da BX TECH é focada em 
uma ação global, com ações regionais: cada 
estado brasileiro terá uma base de apoio lo-
gístico e unidades espalhadas pelo país, os 
chamados centros regionais, que vão fazer a 
captação local e a manutenção, agilizando o 
processo de retorno de material recuperado 
à cadeia logística. Os centros regionais esta-
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rão localizados no RJ, DF, PE, CE, AM, PA e PR 
e o centro nacional, localizado em São Paulo, 
congregará a gestão dos centros regionais e 
o armazém central, além de realizar reparos 
específicos não realizados localmente.

Best Practices O operador logísti-
co BX LOG tem entre seus clientes de TI e Te-
lecom empresas como a Ação Informática, da 
multinacional Ingram Micro, além de opera-
doras de Telecom e TV a cabo e é reconhecida 

pelas best practices que aplica às suas opera-
ções do segmento. Tecnologia aplicada ao ma-
nuseio e transporte da carga, além de cobertu-
ra de seguro equivalente ao alto valor da carga 
(até R$ 5 milhões por embarque), rastreamen-
to e gerenciamento de riscos.

Na armazenagem, opera armazéns Clas-
se A, além de ter certificação para armazéns 
gerais e operar como filial do cliente com es-
trutura exclusiva, instalação de laboratórios 
e operações dedicadas.

“O CLIENTE PASSA A ENXERGAR 
O OPERADOR LOGÍSTICO COMO 
PROVEDOR DE SOLUÇÕES INTEGRADAS”

Para Mauro Henrique Pereira, dire-
tor de Negócios da BX LOG, o maior desafio 
para as operadoras logísticas do segmento 
de TI e Telecom é de como se manterem 
competitivas em um cenário em que os 
custos não param de subir, onde há escas-
sez de crédito e demandas decrescentes. 
Tudo isso somado a outras questões como 
a qualidade de pavimentação e segurança 
das estradas e vias públicas brasileiras. 
“Para ter sucesso neste cenário, a logística 
requer preparo tanto da operadora logísti-
ca como da transportadora”, enfatiza. 

“A saída é buscar eficiência em todo 
o processo, por meio de uma estrutura de 
custos enxuta, ferramentas de automação 
e tecnologia que promovam agilidade na 
operação. O setor abrange tanto empresas 
fabricantes de equipamentos, distribuido-
res, varejistas, prestadores de serviço, que 
utilizam equipamentos de grande valor 
agregado, com dimensões fora do padrão, 
pesados e sensíveis”, explica Mauro. 

Sobre a presença de operadores in-
ternacionais no mercado brasileiro, o di-
retor da BX LOG afirma que estes players 
trazem a experiência em operações mais 
complexas mas, por outro lado, não têm 
a vivência nas particularidades do que é 
fazer logística no Brasil. “Estas empresas 
encontram não só as limitações de infraes-
trutura que temos, mas também aspectos 
específicos na questão fiscal. O que vejo 
ocorrer é a parceria entre os operadores 
locais e os internacionais, promovendo a 
união das competências”.

A principal tendência no segmen-
to, segundo Mauro Henrique Pereira,  é 
a oferta de soluções que agreguem valor 
ao cliente, com sinergia de processos e 
redução do custo total.  “O cliente pas-
sa a enxergar o operador logístico como 
provedor de soluções integradas, que 
pode ir além da armazenagem, trans-
porte, montagem de kits, importações e 
exportação”, completa.  g
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SETOR LOGÍSTICO TEM QUASE 26 
MIL ACESSOS POR MÊS EM NOVA 
PLATAFORMA DE NEGÓCIOS

Ramo cresce a cada dia e movimenta a XBW, portal de negócios 
destinado a intermediar o contato entre compradores e 
fornecedores de produtos e serviços 

Criada há apenas quatro meses, a XBW, 
primeira plataforma de negócios destinada 
a intermediar o contato entre compradores 
e fornecedores de produtos e serviços de di-
versos segmentos, vem batendo recordes de 
vendas. Entre eles está o segmento logístico, 
que cresce a cada dia e gera movimento para 
a área de atividade. Na plataforma, o setor 
mobiliza quase 26 mil acessos mensais.

O portal www.xbw.com.br já conta 
com mais de 250 mil usuários cadastrados e 
mais de R$ 2 milhões de negócios firmados. 
Além disso, a XBW possui mais de seis mil 
companhias cadastradas e nomes de gran-
des empresas no ramo logístico como FedEx 
Express, TW Transportes, TEGMA e Logber 
Logística. Nessa área, ainda é possível con-
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tratar uma transportadora com apenas dois 
cliques. Ao destacar o destino do produto, a 
plataforma gera um mapa com a rota e a dis-
tância, pontuando todas as empresas cadas-
tradas que fazem este trajeto.

“Os empreendedores desse segmen-
to, ou de diversos outros que englobamos 
no portal, podem contar com a nossa ajuda 
para facilitar os trâmites de compra e venda 
de produtos no dia a dia. A XBW é uma pla-
taforma simples, rápida, que conecta todas 
as pontas da cadeia de maneira efetiva, pro-
porcionando uma otimização da produção, 
com redução de custos, já que você pode ter 
acesso a dezenas de orçamentos em apenas 
um clique”, explica Anderson Detogni, CEO 
da plataforma.
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A XBW possui mais de 
seis mil companhias 
cadastradas e nomes 
de grandes empresas 
no ramo logístico como 
FedEx Express, TW 
Transportes, TEGMA e 
Logber Logística

tir de novas negociações. A plataforma per-
mite, ainda, verificar empresas de logística 
e comparar valores também para a entrega 
dos materiais. g

A XBW veio para solucionar os problemas 
e gerar grandes oportunidades de negócios. A 
ferramenta acompanha a evolução da tecnolo-
gia social, unindo empresas de todos os setores 
junto a seus clientes, fornecedores, represen-
tantes comerciais e profissionais que buscam 
oportunidades no mercado de trabalho.

Desenvolvida na Tecnosinos, um dos 
melhores parques tecnológico do Brasil, a 
XBW une empresas de pequeno, médio e 
grande porte de inúmeros setores da indús-
tria e serviços a seus clientes, fornecedores 
e representantes comerciais, estejam eles 
onde estiverem.

No site www.xbw.com.br é possível 
solicitar o orçamento e encontrar as me-
lhores opções de fornecedores, garantindo 
preço e qualidade. Já para as indústrias, 
essa é uma oportunidade de encontrar 
compradores e ampliar seu portfólio a par-

“
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GIRO        

A Associação Internacional de Investi-
gadores de Roubo de Veículos - Capítulo Lati-
no-americano e do Caribe (IAATI Latam) e o 
Clube Internacional de Seguros de Transpor-
tes (CIST) assinaram convênio de cooperação, 
em evento organizado pelo Grupo Tracker, na 
sede da empresa em São Paulo. 

“O objetivo é promover a troca de infor-
mações, uma rede de contatos internacionais, 
capacitação e experiência de duas importan-
tes entidades que combatem o roubo e furto 
de veículos e cargas no Brasil e no exterior“, 

GRUPO TRACKER PROMOVE 
PARCERIA ENTRE IAATI E CIST

afirma o responsável pela parceria e diretor 
Nacional de Operações do Grupo Tracker, Car-
los Alberto Betancur Ruiz, que também é vice-
-presidente da IAATI Latam para Brasil. 

Estiveram presentes o presidente da IA-
ATI Latam, Daniel Beck; o presidente da Fede-
ração Argentina de Entidades de Autotrans-
portes de Cargas (FADEEAC), Oscar Farinelli; 
o presidente do CIST, José Geraldo da Silva; o 
vice-presidente do Grupo Tracker e diretor de 
Tecnologia do CIST, Ronaldo Megda; e Carlos 
Alberto Betancur Ruiz.  g

LOGÍSTICO
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GLP ANUNCIA 
NOVO DIRETOR DE 
DESENVOLVIMENTO

A GLP – Global Logistics Properties, líder 
em instalações logísticas modernas com pre-
sença na China, Japão, Brasil e EUA, nomeou Ri-
cardo Antoneli como o novo diretor de Desen-
volvimento da companhia no país. Com 15 anos 
de experiência no setor imobiliário, o executivo 
possui formação no Brasil, Estados Unidos e Rei-
no Unido e chega para reforçar o compromisso e 
liderança da GLP no mercado brasileiro.

Sua trajetória profissional inclui passa-
gens pela consultoria imobiliária CBRE e pelo 
Walmart, onde foi diretor de Real Estate, Inteli-
gência de Mercado e Planejamento, com atuação 
tanto no Brasil quanto na matriz da varejista nos 
Estados Unidos. Antoneli ainda foi CEO na BN-
CORP, incorporadora de edifícios corporativos, 
fruto da joint venture entre o grupo Bueno Netto 
e o The Blackstone Group. g

GM DO BRASIL E INFRAERO FAZEM 
ACORDO DE FIDELIZAÇÃO 

A Gerência de Negócios em Logística de Car-
gas do Aeroporto Internacional de Porto Alegre/
Salgado Filho (RS) fechou acordo de fidelização 
com a General Motors (GM) do Brasil. Com isso, 
todas as cargas movimentadas no terminal de lo-
gística de carga (Teca) pela empresa passarão a 
ser nacionalizadas no próprio complexo logístico.

O acordo foi estabelecido ao longo de cinco 
anos de negociações entre Infraero e GM, buscan-
do equacionar necessidades logísticas e a máxima 
eficiência do processo de movimentação das car-
gas da empresa. Com a fidelização, a GM passa a 
garantir um trâmite ainda mais veloz para os volu-
mes recebidos pelo Teca de Porto Alegre, trazendo 
ganhos de agilidade e competitividade. g

Ricardo Antoneli, Diretor de 
Desenvolvimento da GLP - Brasil.

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br


2 4 painellogistico.com.br

MÁRCIO BARANDAS É O NOVO DIRETOR DE 
SERVIÇOS JURÍDICOS DA PANALPINA BRASIL

Após mais de 10 anos de atuação como 
representante legal de empresas como a Teg-
ma Gestão Logística, a ThyssenKrupp e o es-
critório de advocacia Vieira Rezende, Marcio 
Barandas é anunciado como o novo diretor de 
serviços jurídicos da operadora logística Pa-
nalpina Brasil.

Graduado em Direito pela Universidade 
Cândido Mendes, do Rio de Janeiro, e pós-
-graduado em Direito Empresarial e Merca-

do de Capitais pela Fundação Getúlio Vargas, 
Barandas será o responsável pela gestão do 
departamento jurídico e de seguros da com-
panhia no Brasil.

“Minha principal função será execu-
tar a estratégia global da Panalpina para a 
gestão de riscos. Da mesma forma, serei o 
responsável por estas mesmas atividades na 
Argentina, no Chile e no Uruguai”, afirma o 
executivo. g

A filial da GKO Informática em São 
Paulo recebeu um aporte de mais de R$ 500 
mil e inaugura hoje suas novas instalações 
no bairro da Saúde, zona Sul da cidade, 
com novas salas de reunião e um auditório 
para 60 pessoas, onde serão ministrados 
cursos e palestras. O objetivo da empresa 
é incrementar a sua estrutura e melhorar o 
ambiente de trabalho oferecendo conforto 
e motivação à equipe de suporte, profissio-
nais da consultoria, gerentes de projeto e 
ao escritório de Projetos, criado no início 
desde ano.

“A GKO aproveitou este momento em 
que segue crescendo, graças à percepção do 
mercado de que seus produtos e serviços ge-
ram redução de custos e ganhos gerenciais, 
e faz esse investimento em São Paulo que 
vai beneficiar não apenas nossas operações, 
mas principalmente nossos clientes”, desta-
ca Ricardo Gorodovits, diretor comercial e 
sócio da GKO Informática.

A filial da GKO Informática em São 
Paulo, antes localizada em Pinheiros, con-

GKO INFORMÁTICA INAUGURA NOVO 
ESCRITÓRIO EM SÃO PAULO

ta hoje com 50 colaboradores que passam 
a utilizar as novas instalações. O novo en-
dereço da filial São Paulo é Rua Carneiro 
da Cunha, 303, 4º andar, Edifício Megacorp, 
Saúde, São Paulo, a seis minutos da estação 
de metrô Saúde.  g
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CONCRETE SHOW MARCA 
RETOMADA DO SETOR DA 
CONSTRUÇÃO CIVIL

Evento internacional focado em tecnologia e soluções para a cadeia 
produtiva do concreto e o setor de construção civil completa um 
década e chega à sua 10ª edição

Em 2016, o Concrete Show South Ame-
rica, evento internacional focado em tecnolo-
gia e soluções para a cadeia produtiva do con-
creto e o setor de construção civil, completa 
um década e chega à sua 10ª edição. Ao longo 
desse período, o evento consolidou-se como 
ferramenta de fomento aos negócios e ao de-
senvolvimento do mercado e testemunhou a 
evolução tecnológica das empresas do setor e 
o seu expressivo ganho de representatividade 

como um dos alicerces da economia nacional.
“O setor da construção civil e das gran-

des obras de infraestrutura está, obviamente, 
sendo afetado pelo momento econômico, com 
a retração da renda e das linhas de financia-
mento. Entretanto, as empresas do setor sa-
bem que os ciclos econômicos se sucedem e 
as condições para a retomada do crescimento 
começam a ser desenhadas. De acordo com 
Sondagem Especial da Confederação Nacional 
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De acordo com os 
organizadores, a expectativa 
para este ano é de que o 
evento receba mais de 25 mil 
visitantes, oriundos de cerca 
de 30 países, interessados em 
conferir as principais novidades 
e lançamentos do setor

“
da Indústria (CNI), 80% das empresas do se-
tor pretendem investir em novas tecnologias 
até 2020. O Concrete Show é prova disso: te-
mos este ano mais de 500 marcas nacionais e 
internacionais presentes pertencentes a mais 
de 150 segmentos distintos no evento”, diz o 
gerente da feira, Renan Joel. O evento acon-
tece em São Paulo, entre os dias 24 e 26 de 
agosto, no São Paulo Expo (antigo Centro de 
Exposições Imigrantes).

De acordo com os organizadores, a ex-
pectativa para este ano é de que o evento re-
ceba mais de 25 mil visitantes, oriundos de 
cerca de 30 países, interessados em conferir 
as principais novidades e lançamentos do se-
tor, desde maquinário, equipamentos e ferra-
mentas, passando por sistemas construtivos à 
base de cimento, chegando a diversos servi-
ços e uma infinidade de produtos e soluções 
para a cadeia produtiva do concreto e cons-
trução civil. Entre os visitantes, profissionais 
de construtoras dos segmentos residencial, 
comercial e de obras de infraestrutura, de pe-

queno, médio e grande porte, escritórios de 
engenharia e arquitetura, locadores de equi-
pamentos, concreteiras, órgãos governamen-
tais e empreiteiras de obras públicas, consul-
torias, entre outros.

“O Concrete Show consolidou-se como 
o grande evento brasileiro do concreto, a con-
gregar toda a cadeia do setor. Chegamos à 10ª 
edição com o aval de todo o mercado, que en-
contra no evento um ambiente de fomento 
aos negócios e ao desenvolvimento do setor 
da construção civil”, diz Joel, que acrescenta: 
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“diante da conjuntura atual, como organiza-
dores, temos a missão de buscar um ambiente 
ainda mais favorável aos negócios e à inova-
ção, fomentando o desenvolvimento do setor. 
Acreditamos que é a partir da interação das 
empresas prestadores de serviços e de equi-
pamentos da cadeia do cimento e da constante 
qualificação dos seus profissionais, marcas re-
gistradas do Concrete Show, que o setor con-
seguirá estrutura soluções atrativas para os 
seus consumidores”.

Exposição Externa Já uma tradi-
ção do Concrete Show, a área externa da feira 
novamente reserva uma série de atividades e 
demonstrações para os visitantes, que pode-
rão conhecer inovações e equipamentos de 
perto e em funcionamento. Entre as atrações 
programadas, está a 4ª edição da demonstra-
ção “Paredes de Concreto”, em parceria com 
a ABESC, também a Mega Demo Tilt-up, em 
parceria com DIASE e Tilt-up Concrete Asso-
ciation (TCA), entre várias outras atrações que 
colocarão em evidência o desenvolvimento 
tecnológico do setor.

Adicionalmente, o Concrete Show reser-
va uma espaço exclusivo às soluções tecnológi-

cas e de equipamentos que tenham na susten-
tabilidade sua linha de desenvolvimento. Este 
ano, o evento conta com uma ilha completa de 
reciclagem de resíduos sólidos da construção 
em parceria com a ABRECON (Associação Bra-
sileira para Reciclagem de Resíduos da Cons-
trução Civil e Demolição).

Concrete Congress Também che-
gando à sua 10ª edição, o Concrete Congress 
acontecerá em paralelo à feira, no dia 24 de 
agosto, das 14h às 18h, e nos dias 25 e 26 de 
agosto, das 08h às 18h. Serão oferecidos cur-
sos e seminários focados em temas ligados à 
produtividade, inovação tecnológica, norma-
lização e qualidade, tecnologia do concreto, 
sustentabilidade e infraestrutura. Além de 
mais de 20 horas de conteúdo de alto teor téc-
nico, organizadas por algumas das principais 
associações do setor. Neste ano, o Concrete 
Congress contará com uma sessão de pales-
tras para Arquitetos com o apoio do renoma-
do arquiteto brasileiro Ruy Ohtake.

Mais informações sobre a grade prelimi-
nar, horários e valores de investimento estão 
disponíveis no site do evento: http://www.
concreteshow.com.br/ g
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SEGMENTO DA CONSTRUÇÃO CIVIL 
APOSTA EM CENÁRIO POSITIVO

E struturar as empresas com medidas anti-corrupção com o objetivo de 
construir um ambiente de negócios mais transparente pode contribuir 
para o reaquecimento do setor. Especialistas são consenso em apontar 
as PPPs como parte da solução

A construção civil, mesmo sendo uma 
das grandes afetadas pela retração atual, tem 
o potencial de ser protagonista de uma reto-
mada econômica no País. Para começar a de-
senhar essa saída, uma mudança na cultura 
empresarial parece ser necessária, com a es-
truturação de políticas adequadas de controle 
interno e políticas rígidas de compliance para 
afastar o risco de cair nos mesmos abismos de 
corrupção testemunhados ultimamente.

No intuito de ajudar as empresas do 
setor a construir um ambiente de negócios 
mais transparente, a Câmara Brasileira da 
Indústria da Construção (CBIC) em parceria 
com o SESI Nacional preparou dois guias de 

orientação que servem de referência para 
entidades e empresas criarem seus próprios 
modelos de controle interno, assim como 
melhor preparar as suas participações em 
concorrências públicas.

“O Guia de Ética e Compliance para 
Instituições e Empresas da Construção Civil 
é destinado à prevenção e traz as mais mo-
dernas premissas e iniciativas de complian-
ce, alinhadas aos padrões internacionais, que 
orientam como melhorar o controle interno 
do setor”, explica o presidente da CBIC, José 
Carlos Martins.

O outro documento compilado é o Guia 
da Conduta Concorrencial, que traz concei-
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É preciso resgatarmos valores 
que foram esgarçados e criar 
uma cultura de tolerância zero 
contra a corrupção e a prática de 
desvios como premissa da vida em 
sociedade” José Carlos Martins, 
presidente da CBIC 

“

tos e medidas para que as empresas saibam 
como elaborar a participação para dispu-
tar concorrências, fortalecendo a defesa da 
transparência e a livre concorrência. Esses 
documentos trazem detalhados check lists 
com um conjunto de iniciativas que devem 
ser acompanhadas.

Para o presidente da CBIC, mesmo ten-
do avançado na implementação de ferramen-
tas de fiscalização e punição, tem agregado 
pouco na prevenção. “É preciso resgatarmos 
valores que foram esgarçados e criar uma 
cultura de tolerância zero contra a corrupção 
e a prática de desvios como premissa da vida 
em sociedade. As empresas precisam forta-
lecer e aprofundar seus mecanismos de con-
trole interno e rever a forma como se dá o re-
lacionamento com o poder público, impondo 
um novo paradigma. Por outro lado, Execu-
tivo, Legislativo e Judiciário precisam rever 
práticas hoje consagradas e que se tornaram 
verdadeiras janelas de oportunidade para a 

prática de desvios. É preciso aperfeiçoar os 
marcos regulatórios e as condutas inerentes 
à administração pública”, afirma.

Retomada Econômica As dis-
cussões em torno do momento de grande di-
ficuldade que passa a construção civil no Bra-
sil parecem chegar a um lugar comum: um 
dos pontos para o começo da estabilização do 
setor está no destravamento de projetos nas 
modalidades de parcerias público-privadas 
(PPPs) e concessões e condições financeiras 
mais atrativas para investidores.

O presidente da Associação Brasilei-
ra da Indústria de Materiais de Construção 
(ABRAMAT), Walter Cover, lembra que além 
de medidas para o estímulo da atividade da 
construção civil também devem ser pensa-
das soluções para o comércio de materiais. 
“O medo do desemprego tem postergado re-
formas nas moradias, responsável por 50% 
da utilização de materiais de construção. De 
toda forma, a indústria de materiais requer 
uma política cambial que estimule expor-
tações e não permita importações a preços 
aviltantes. Tão ruim como um real sobre-
valorizado é a alta flutuação do câmbio, 
que além de não dar sinais importantes aos 
exportadores, afugentam o investimento 
externo. Já o mercado das construtoras de-
pende de crédito imobiliário em condições 
favoráveis e a um programa consistente de 
obras de infraestrutura e de moradia popu-
lar com algum subsídio”, afirma.

Para o presidente da CBIC, o reaque-
cimento da construção civil e, consequen-
temente, da economia brasileira está na 
combinação de uma gestão focada no con-
trole do gasto e da melhoria do ambiente 
de negócios. “São dois vetores importantes: 
o resgate da credibilidade do País, por in-
termédio de medidas e reformas estrutu-
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rantes dedicadas ao controle e qualificação 
do gasto público, e um esforço efetivo para 
o desencadeamento de projetos nas moda-
lidades de concessões e parcerias público-
-privadas, as PPPs, que em nossa avaliação, 
não apenas permitirão recuperar a capaci-
dade de investimento, como principalmente 
melhorarão a qualidade do serviço público”, 
explica Martins.

Já o diretor titular do departamento da 
indústria da construção (Deconcic) da Fiesp, 
Carlos Eduardo Auricchio, salienta a impor-
tância de um modelo financeiro mais atrati-
vo. “A retomada dos investimentos em infra-
estrutura e desenvolvimento urbano devem 
ser prioritárias, para isso é fundamental a 
participação do setor privado em projetos 
públicos, por meio de modelagem financeira 
mais atrativa, incluindo garantias, retornos 
e contrapartidas, bem como o aperfeiçoa-
mento da segurança jurídica dos contratos. 
Neste sentido, fica a expectativa pelo avanço 
da medida provisória que criou o Programa 
de Parcerias de Investimento (PPI). É im-
portante a disponibilidade e diversificação 

de linhas de crédito a taxas mais atrativas, a 
fim de atrair os investidores”, afirma.

Quanto as expectativas de retomada 
econômica para o segundo semestre do ano, 
Auricchio, afirma que é preciso ainda caute-
la e visão no longo prazo. “Os especialistas 
já apontam para um crescimento no nível de 
otimismo, que proporciona um ambiente de 
negócios mais favorável, ainda assim, os in-
dicadores econômicos no acumulado do ano, 
deverão fechar em queda. Portanto, as me-
didas mencionadas anteriormente, são fun-
damentais, principalmente para garantir e 
sustentar um gradual crescimento a partir de 
2017”, finaliza.

Todas essas questões e outros assuntos 
relacionados a cadeia produtiva do concreto 
e o setor da construção civil serão discutidos 
no 10º Concrete Show South America que 
acontece em São Paulo, entre os dias 24 e 26 
de agosto, no São Paulo Expo (antigo Centro 
de Exposições Imigrantes). O evento irá con-
tar com mais de 500 marcas – nacionais e in-
ternacionais – de mais de 150 segmentos da 
construção civil. g

O mercado das construtoras depende 
de crédito imobiliário em condições 
favoráveis e a um programa consistente 
de obras de infraestrutura e de moradia 
popular com algum subsídio”
Walter Cover, presidente da 
ABRAMAT

“ A retomada dos investimentos em 
infraestrutura e desenvolvimento 
urbano devem ser prioritárias, para isso 
é fundamental a participação do setor 
privado em projetos públicos”
Carlos Eduardo Auricchio, diretor 
titular do Deconcic da Fiesp

“
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Consolidado como o principal evento da 
cadeia logística do país, a MOVIMAT – Salão In-
ternacional da Logística trará uma programa-
ção especial com palestras voltadas à Logística 
Farmacêutica. O tema será explorado tanto na 
Ilha do Conhecimento, como na 20ª Conferên-
cia Nacional de Logística. O evento acontece de 
20 a 22 de setembro, no Pavilhão Branco do 
Expo Center Norte, das 13 às 20 horas. 

“Para manusear, transportar, gerenciar 
e armazenar produtos farmacêuticos os ope-
radores logísticos e transportadoras estão 
sujeitos a inúmeras exigências e normas da 
Agência Nacional de Vigilância Sanitária (An-
visa) e das próprias empresas do setor far-

macêutico, que se mostram cada vez mais 
exigentes no que diz respeito à área técnica e 
legal da empresa de logística. Por isso, é fun-
damental trazermos temas aos profissionais 
que estão ligados à essa área de atuação”, en-
fatiza o vice-presidente da Reed Exhibitions 
Alcântara Machado, Paulo Octávio Pereira de 
Almeida, organizadora da MOVIMAT.

Quais as exigências próprias do setor 
farmacêutico e como atuam as empresas? A 
resposta poderá ser encontrada na palestra 
“Indústria Farmacêutica: cenários, desafios e 
requisitos regulatórios”, que será ministrada 
no dia 20, às 15 horas, na Ilha do Conhecimen-
to. Já no dia 21, às 15 horas, o tema será sobre 

Os principais fornecedores de produtos, serviços e soluções 
voltadas para a logística integrada trazem para a indústria 
e para os setores de atacado, varejo, distribuição e comércio 
eletrônicos as mais modernas inovações do universo logístico

LOGÍSTICA FARMACÊUTICA SERÁ 
DESTAQUE NA MOVIMAT
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os “Principais requisitos na Armazenagem e 
Transporte de Medicamentos”, com Sonja Ma-
deira, da ModernLogistics. Para falar sobre as 
“Perspectivas para a Logística Farmacêutica”, 
André Maiochi, da Medley, abordará o tema no 
dia 22, às 15 horas.

A Associação Brasileira de Logística 
(ABRALOG), também abordará a temática 
durante a 20ª Conferência Nacional de Logís-
tica. Segundo a coordenadora do Comitê Far-
macêutico da ABRALOG, Lisa Palla Tavolaro, 
os painéis de discussão irão tratar de temas 

Para manusear, transportar, 
gerenciar e armazenar produtos 
farmacêuticos os operadores 
logísticos e transportadoras estão 
sujeitos a inúmeras exigências e 
normas da Agência Nacional de 
Vigilância Sanitária (Anvisa) e 
das próprias empresas do setor 
farmacêutico” Paulo Octávio 
Pereira de Almeida, vice-
presidente da Reed Exhibitions 
Alcântara Machado 

“

sobre a logística reversa, monitoramento de 
carga à distância, temperatura de transpor-
te, rastreamento de medicamentos e parceria 
agentes-aeroporto, entre outros assuntos re-
levantes na logística farmacêutica.

Com o objetivo de oferecer conteúdo de 
qualidade, serão mais de 60 horas de ativida-
des paralelas à feira, com palestras, workshops 
e atividades práticas voltadas à capacitação, 
qualificação e atualização profissional.

O setor de logística é um dos que apre-
senta boas perspectivas para o momento 
atual e para os próximos anos. De acordo 
com um estudo feito pelo Banco Nacional 
de Desenvolvimento Econômico e Social 
(BNDES), até 2018, devem ser investidos R$ 
177 bilhões em portos, ferrovias, rodovias e 
aeroportos. E, de olho nos investimentos do 
setor, a MOVIMAT oferecerá soluções com-
pletas em logística integrada, conectando os 
diversos modais e oferecendo inovações e 
oportunidades concretas para efetivação de 
novos negócios.

A expectativa é de que a MOVIMAT reu-
nirá os principais compradores durante três 
dias de evento. O público é composto por 
tomadores de decisão que estarão em bus-
ca de redução de custos logísticos para suas 
empresas e soluções eficazes para toda a ca-
deia logística.

A MOVIMAT é realizada em parceria 
com a Associação Brasileira de Logística 
(ABRALOG) e Sindicato das Empresas de 
Transporte de São Paulo (SETCESP). O even-
to conta com o apoio de mais de 20 associa-
ções e entidades que representam setores 
governamentais, agronegócio, educação, 
e-commerce, armazenagem, implementos, 
transporte dos mais diferentes modais, tec-
nologia da informação e comércio.

A feira integra o calendário mundial 
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de eventos de transporte e logística da Reed 
ExhibitionsAlcantara Machado, empresa que 
no Brasil é responsável pela organização da 
Fenatran – Salão Internacional do Transporte, 
Salão Internacional do Automóvel, Salão Duas 
Rodas, entre outros. 

Globalmente, a companhia conta com 
um amplo portfólio de eventos na área de 
transporte e logística pelo mundo, como em 
Paris, na França, com os eventos SitlEurope, 
Supply Chain Event, Eco Transport&Logistic, 
Intralogistics Paris e SitlLogisticsSolution. 
Na Índia, realiza os eventos IndiaWarehou-
sing Show e IndiaTransport&Logistica Show, 
em Nova Délhi e IndiaCold Chain Show, em 
Bombaim. A Reed Exhibitions é responsável 
ainda pelo Supply Chain &Transportation 
USA, em Atlanta (EUA) e Material Handling, 
em Bangok (Tailândia). g

A MOVIMAT é realizada em parceria 
com a Associação Brasileira de Logística 
(ABRALOG) e Sindicato das Empresas de 
Transporte de São Paulo (SETCESP)

“
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RV ÍMOLA INVESTE EM 
SISTEMA DE RASTREAMENTO 
DE MEDICAMENTOS

Para isso, a empresa calculou um investimento de 
R$ 4 milhões (cerca de R$ 1 milhão por ano) e uma 
equipe de mais de 20 pessoas apenas para cuidar do 
desenvolvimento desta tecnologia

A RV Ímola, um dos principais opera-
dores logísticos da área de saúde no Brasil, 
está desenvolvendo um sistema que rastreia 
os medicamentos em toda a cadeia: desde a 
aquisição da matéria prima, passando pela 
sua fabricação e entrega. No caso dos hospi-
tais, os lotes são marcados individualmente e 
acompanhados até a entrega a cada paciente. 

Para isso, a empresa calculou um inves-
timento de R$ 4 milhões (cerca de R$ 1 milhão 
por ano) e uma equipe de mais de 20 pessoas 
apenas para cuidar do desenvolvimento desta 
tecnologia. A proposta da RV Ímola é de  aten-

der principalmente a hospitais. “Nós temos 
uma área dentro do setor de TI denominada 
Central de Logística de Inteligência Farmacêu-
tica que desenvolve este projeto”, explica Ro-
berto Vilela, presidente da empresa.

O controle segue as normas da Anvisa 
(Agência Nacional de Vigilância Sanitária) para 
rastreabilidade e abrange todas as áreas (ar-
mazenamento, transporte e hospitais). “Essa 
tecnologia permite ter um nível  eficiente de 
informação e ajuda muito a reduzir os custos. 
O sistema determina qual medicamento espe-
cificamente deve ser escolhido, diminuindo os 
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“ Essa tecnologia permite ter um nível  
eficiente de informação e ajuda muito 
a reduzir os custos” Roberto Vilela, 
presidente da RV Ímola

riscos de vencimentos, por exemplo”, observa. 
O sistema está em fase de aprimoramen-

to e está sendo aplicado no Hospital Geral Vila 
Penteado (HGVP), em São Paulo, e Unihosp, 
em Santo André. “Até setembro, creio que  o 
projeto estará concretizado”, completa Vilela. 

Transportes A RV Ímola anunciou, em 
julho, a contratação de seu novo Diretor de 
Transportes. É Joel Oliveira de Souza, que se 
integrou a equipe para comandar as opera-
ções em todo o território nacional.

Profissional com mais de duas décadas 
de vivência no setor logístico, Souza será res-
ponsável por coordenar a reestruturação da 
frota e reorganizar a roteirização do transpor-
te da empresa. O novo executivo também está 
à frente do novo projeto de readequação de 
fluxo, com o objetivo de aumentar a capacida-
de produtiva em todos os setores da operação.

Formado e Pós-Graduado em Logística 
pela Universidade de Guarulhos (UNG), Oli-
veira atuou na operação de grandes empresas 
logísticas do país. Antes de chegar à RV Ímola, 
esteve por seis anos atuando na área de Ope-
rações da empresa Transportadora America-
na (sendo os três últimos como diretor). Exer-
ceu ainda a função de gerência de Operações 
nas empresas Itapemirim Cargas e TNT. g
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EMPRESAS QUE CONFIAM 
NA DRS SOLUÇÕES
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EM MARKETING 
E EVENTOS PARA
A SUA EMPRESA

Gestão Comercial
Assessoria de Imprensa
Comunicação Corporativa
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CINTIA VIRGINIO: A PRESENÇA 
FEMININA NO COMEX

Ela é sócia-proprietária da ZEIT Trading, que tem clientes 
como a ITAS Group, Feninjer e Babicka Vodka

Em 1998, com 18 anos, Cintia Virginio 
começou a trabalhar em uma comercial im-
portadora de componentes eletrônicos na 
região da Santa Efigênia, em São Paulo. “Era 
uma empresa familiar que estava iniciando e 
comecei a aprender a importar produtos. Foi 
assim que tomei gosto pelo setor. Fui fazer fa-
culdade, depois pós-graduação na área, e me 
apaixonei”, recorda. Em 2009, depois de expe-
riências no mercado, aceitou o convite de um 
amigo e abriu a ZEIT Trading. 

A empresa tem a matriz em São Paulo e 
filiais em Novo Hamburgo (RS), Miami (EUA), 
Hong Kong  e Shenzhen(CH). Um dos cases de 
sucesso da ZEIT é a ITAS Group,  a empresa 
inglesa de forte atuação no mercado brasilei-
ro de extração e reflorestamento de madei-
ra TECA (Tectona Grandis) para exportação. 
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“ A mulher é mais detalhista e 
criteriosa e pode ocupar mais 
funções no segmento”
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Tem como finalidade atrair grande número 
de investidores em todo o mundo para o 
replantio de árvores no território brasilei-
ro, as quais, após transcorrido o período de 
crescimento, serão extraídas e darão lugar a 
novas mudas. 

A ZEIT é responsável, também, pela im-
portação temporária, permanência e exposi-
ção e posterior re-exportação das peças que 
participam das edições da Feninjer ( Feira 
Nacional da Indústria de Joias, Relógios e 
Afins), em São Paulo. Uma operação recente 
da empresa é a importação da Babicka Vo-
dka, bebida que é produzida e engarrafada 
na Republica Tcheca que está entrando no 
mercado brasileiro. 

Burocracia A questão burocrática é 
bem complicada no Brasil, ressalta Cintia Vir-
ginio. “Os procedimentos em uma declaração 
de importação, por exemplo, quando compa-
rados a outros países como EUA, por exemplo, 
são muito lentos. Estes processos deveriam 
ser mais simples para facilitar a vida do im-
portador. O fluxo de caixa de importação e 
exportação é problema sério. Leva-se muito 
tempo para repor o dinheiro durante o pro-
cesso”, destaca. 

Para Cintia, a presença feminina no am-
biente de comércio exterior é necessária. “A 
mulher é mais detalhista e criteriosa e pode 
ocupar mais funções no segmento”.  g
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TCP INAUGURA ARMAZÉM DE 
EXPORTAÇÃO E OFERECE NOVOS SERVIÇOS 

Novo armazém permite a redução em até 30% 
dos custos logísticos para exportadores

A TCP – empresa que administra o Ter-
minal de Contêineres de Paranaguá, inaugurou 
um novo armazém de exportação em Parana-
guá. Com 13 mil metros, o local, além de arma-
zenagem temporária de cargas destinadas à 
exportação, será utilizado para a estufagem de 
produtos de sacaria (fubá, feijão, açúcar, entre 
outros), suco e algodão em contêineres, no pro-
cesso denominado de cross stuffing.

O novo armazém tem capacidade para 
a estufagem de 3 mil contêineres por mês e 
deve reduzir em até 30% o custo das opera-
ções logísticas para os exportadores dentro 
do Terminal. “Com este armazém passamos 

a oferecer mais serviços aos clientes, como a 
estufagem de cargas em área primária, servi-
ço inédito em nossa área de influência, que re-
duz os steps logísticos e, consequentemente, 
torna a operação mais barata”, explica Juarez 
Moraes e Silva, diretor Superintendente Co-
mercial do Terminal.

“ O novo complexo tem capacidade 
para a estufagem de 3 mil 
contêineres por mês e deve reduzir 
em até 30% o custo das operações 
logísticas para os exportadores 
dentro do Terminal
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Outro novo serviço viabilizado a par-
tir do armazém recém-inaugurado é o Por-
ta a Porto, que acompanha todas as etapas 
logísticas percorridas pelo produto de ex-
portação, desde sua saída da fábrica até o 
embarque do navio. “De forma proativa nos 
antecipamos às necessidades dos clientes, 
solucionando possíveis problemas existen-
tes no processo e otimiza a movimentação 
das cargas dentro do Terminal”, destaca Mo-
raes e Silva.

Este trabalho, que atualmente já tem a 
adesão de mais 30 clientes do Terminal, vem 

alcançando mais de 99% de confiabilidade. 
“Definimos com o exportador acordos de ní-
vel de serviço para cada uma das etapas que 
compõem o ciclo da Porta ao Porto. Através 
desta referência, acompanhamos a eficiên-
cia operacional e atuamos nas adversidades, 
priorizando e mantendo as programações 
de embarque”, enfatiza o diretor. 

Em maio, o setor garantiu que 92% dos 
acordos de nível de serviço fossem cumprin-
do dentro do prazo estipulado. Atualmente a 
célula de Gestão de Fluxo da TCP coordena o 
embarque de 1100 contêineres mensais e a 
expectativa é triplicar o número de embar-
ques até o fim do ano.

Além dos serviços inéditos, o arma-
zém também conta com o maior número de 
vistorias de órgãos intervenientes ofereci-
dos pelos Terminais da área de influência. 
São 11 vistorias semanais por órgãos como 
ANVISA, Ministério da Agricultura e Re-
ceita Federal: de segunda a sexta-feira são 
duas vistorias diárias, além de uma vistoria 
aos sábados. g

“ Com este armazém passamos a 
oferecer mais serviços aos clientes, 
como a estufagem de cargas em área 
primária, serviço inédito em nossa 
área de influência, que reduz os steps 
logísticos e, consequentemente, 
torna a operação mais barata” 
Juarez Moraes e Silva, diretor 
Superintendente Comercial
 do Terminal.

http://www.painellogistico.com.br
painellogistico.com.br
http://www.painellogistico.com.br


4 6 painellogistico.com.br

IMPORTAR DA 
CHINA:  AS 

PEGADINHAS 
QUE O GOOGLE 
NÃO TE CONTA
Comprar do exterior é fácil. Basta entrar 

na internet, achar uma fábrica e pagar. Certo? 
Errado! É exatamente nesta fragilidade que al-
gumas empresas acabam tendo enormes prejuí-
zo em suas operações, porque a maioria acredita 
que todo esse processo se resume em procurar 
no google e voilá. Tudo se resolve.   

O empresário que faz isto pode compro-
meter todo o seu sonho e transformar o traba-
lho de uma vida em pesadelo, simplesmente por 
não conhecer o tramites exato desta complexa 
operação.  A maioria nem imagina, por exem-
plo, como fazer uma análise comercial dos for-
necedores selecionados onde são pesquisadas a 
idoneidade e a situação da empresa, o que seria 
comparado ao Serasa. 

Uma consultoria especializada possui 
condições de visitar o local e também verificar 

a real capacidade de atendimento. Também são 
solicitados fotos, catálogos, ficha técnica, pre-
ços e detalhes da operação. Depois disto, todas 
as informações como NCM (classificação fiscal), 
impostos, taxas são reunidos em uma planilha 
para que seja estimado o custo final em reais.

Depois  da pesquisa e seleção do produ-
to, toda a documentação é conferida para evitar 
qualquer problema e então, inicia-se a parte do 
transporte, que sai da fábrica chinesa para o en-
dereço do importador aqui no Brasil.

Por isso, contar com uma equipe focada 
nesta atividade  é fundamental e evita que todo 
o investimento usado para a operação seja com-
prometido.  Esses profissionais agregam   muitas 
vantagens ao negócio, tornando-o mais compe-
titivo e lucrativo porque reduz o risco. O cliente 
passa a comprar direto da fonte reduzindo custo 

a r t i g o
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das operações inclusive no Brasil, uma vez que o 
departamento de importação jamais terá custo 
fixo, apenas variável.

Contar com a ajuda certa, para não trope-
çar nos infinitos tramites deste mercado, repleto 
de detalhes e pegadinhas, irá garantir que o pro-
duto chegará através de um fornecedor confiá-
vel. Além disto, uma outra vantagem, é que esse 
pessoal  passa a ser  seu setor de compras no 
oriente, gerenciando tudo até chegar ao endere-
ço final, o que chamamos de door to door.

Resumidamente, o passo a passo da im-
portação é:

O passo a passo da importação:
1. Definir o fornecedor, produto, preço, 

a r t i g o

quantidade, embalagem etc.
2. Efetuar o pagamento de 30% ao forne-

cedor
3. Aguardar a produção
4. Efetuar o pagamento de 70% ao forne-

cedor
5. Embarcar o lote no porto de origem
6. Lote chega no porto de destino
7. Nacionalização da mercadoria
8. Liberação da mercadoria
9. Transporte do lote até o endereço de 

destino g
 

Tomaz Carvalho é advogado e atua à frente 
da Interbrax desde 2007, realizando desen-
volvimento de produtos da China e gerencia-
mento de importações.   
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